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(avanço de 275%), saltando de 6,7 mi-
lhões em 2008 para mais de 25 milhões 
de 2025. Dados do Cepea mostram que, 
em 2014, foram inseminadas 5,93 milhões 
de matrizes de corte, enquanto que, em 
2025, o total atingiu 15,77 milhões de ma-
trizes, crescimento de 166% ou quase 10 
milhões de matrizes a mais.

E a falta de animais padronizados fez 
com que o movimento de investimento 
em cria e em gados com maior genética 
ganhasse força e estimulasse esse seg-
mento a construir projetos com o intuito 
de ofertar um volume maior de animais 
de qualidade.

O que se viu foi uma grande transfor-
mação, com a produtividade saltando 
fortemente nas fazendas brasileiras. No 
início dos anos 2000, 100 vacas produ-
ziam cerca de 40 bezerros a um peso 
médio de 170 quilogramas e em 250 hec-
tares. Nos dias atuais, 100 vacas estão 
produzindo, em apenas 150 hectares, 
cerca de 70 bezerros a um peso médio de 
210 quilogramas. Ou seja, mais bezerros, 
mais pesados e em menos área.

A própria terminação dos animais dos 
bovinos passa por mudança estrutural, 
com muita intensificação da engorda, 
com o crescimento de animais em con-
finamento. Em 2018, cerca de 3,83 mi-
lhões de cabeças foram confinadas no 
Brasil, o que representou 12% do total 

abatido, enquanto que, em 2025, esse 
montante chegou a 9,25 milhões de ca-
beças, totalizando 21,7% do abate total.

O peso dos animais na engorda tam-
bém evoluiu. Em 2006, a produtividade 
média do rebanho brasileiro (boi, vaca, 
novilho e novilha) foi de 226,73 quilos 
por animal, enquanto que, em 2025, 
chegou a 258,52 quilos – ressalta-se que 
o ano passado registrou recordes de pro-
dução e do número de animais abatidos. 
A produtividade média cresceu 14%, e a 
categoria que mais se destacou foi de no-
vilha, com um incremento de 18,8% em 
produtividade, chegando a 211 quilos 
por animal em 2025. A média de produ-
tividade de um boi gordo chegou a 299 
kg/animal no ano passado, com alta de 
quase 40 quilogramas em duas décadas.

Esse incremento ano após ano na pro-
dutividade e na produção, que foi sem-
pre observada em atividades como soja e 
milho, vem contribuindo para os ganhos 
econômicos da pecuária como um todo e 
fazendo com que haja uma poupança da 
terra, ou seja, com mais produtividade, os 
custos são reduzidos e a escala, ampliada. 
E, mais ainda, os ganhos em termos de 
avanço de preço vem ficando bem acima 
do Índice Geral de Preços do Mercado 
(IGP-M), seja pela ótica do preço do be-
zerro, seja pelo do boi gordo, contribuindo 
para elevados ganhos reais da atividade.

O avanço do uso de tecnologia no cam-
po nos últimos anos vem contribuindo 
para a elevação da produtividade e, con-
sequentemente, para o aumento da pro-
dução de alimentos, trazendo consequên-
cias positivas e importantes para a econo-
mia brasileira como um todo, sobretudo 
no ajuste da precificação de alimentos e 
na dinâmica de poupança da terra.

Com uma maior disputa por áreas 
– seja pelo crescimento populacional, 
seja pela concorrência entre produção 
–, a necessidade de incremento de fer-
ramentas para ganhos de produtividade 
se tornou fundamental para as principais 
atividades agropecuárias.

E a pecuária de corte brasileira não está 
ausente nesse processo. O setor apre-
sentou forte evolução nas últimas duas 
décadas, registrando recordes nos níveis 
de produtividade, nos números de pro-

artigo

dução (abate de animais e carne produ-
zida) e de exportação, evidenciando sua 
importância para a economia brasileira.

E, dentro das atividades pecuárias, 
uma em especifico vem chamando a 
atenção nos últimos anos, sendo o ponto 
focal das discussões de mercado: a pro-
dução de bezerros.

Desde o final dos anos 2000, com as 
transformações que a cadeia pecuária 
vinha passando – abertura de capital das 
empresas, busca por eficiência industrial, 
crescimento da renda da população, 
demanda por mais qualidade de carne, 
necessidade de a fazenda alavancar sua 
produção –, os investimentos na produ-
ção de cria começaram a ganhar força. 
Pelo lado do consumidor, o crescente e 
capitalizado mercado doméstico naque-
le período influenciou o crescimento de 
projetos de carne de qualidade (por meio 
de boutiques, marcas, etc.), começando 
um processo de busca e pagamento por 
qualidade dos animais.

No campo, o primeiro grande movimen-
to foi a busca pelo cruzamento industrial, 
que ajudou a alavancar as vendas de sê-
men no mercado brasileiro, principalmen-
te de genética taurina para uso em vacas 
nelore. Números da Asbia (Associação 
Brasileira de Inseminação Artificial) mos-
tram que, de 2006 a 2025, as vendas de 
doses de sêmen quase quadruplicaram 
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Dia de Campo do Arroz apresenta 
novas tecnologias em Casa Branca

Evento realizado pela Haygo Tech e pela Coopardense reuniu produtores e especialistas para troca de experiências sobre a cultura 

Fernando Franco/Jornal do Produtor

A empresa de pesquisa e consultoria 
agronômica Haygo Tech e a Coopar-
dense (Cooperativa Agropecuária de 
São José do Rio Pardo e Região) pro-
moveram o Dia de Campo do Arroz. O 
evento ocorreu no dia 10 de abril na 
Fazenda Água Santa, localizada na ro-
dovia SP-340 em Casa Branca.

O evento reuniu produtores, técnicos 
e profissionais do setor agropecuário 
para apresentar resultados de pesqui-
sas e novas tecnologias aplicadas à cul-
tura do arroz. Durante a programação, 
os participantes puderam acompanhar 
demonstrações de manejo e conhecer 
soluções voltadas ao aumento da pro-
dutividade e da eficiência no campo.

A iniciativa reforçou a importância 
dos dias de campo para o fortalecimen-
to do agronegócio regional, promoven-
do a troca de experiências entre pro-
dutores, pesquisadores e especialistas 
do setor. Além de apresentar inovações 
tecnológicas e resultados práticos no 
cultivo do arroz, eventos como este 
contribuem para a disseminação de 
conhecimento, o aprimoramento das 
técnicas de manejo e o desenvolvimen-
to sustentável da produção agrícola na 
região. Dia de Campo: programação apresentou resultados de pesquisas e novas tecnologias para o cultivo de arroz 
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Agência realizou evento para celebrar as 88 operações realizadas pela linha de crédito do Governo de São Paulo

Sicredi Dexis promove tratorada 
em Santo Antônio do Jardim

Divulgação/Engenho da Notícia

A Sicredi Dexis promoveu no dia 18 
de abril um evento marcante em San-
to Antônio do Jardim para celebrar 
um feito inédito no agronegócio local. 
A cidade se destacou no Plano Safra 
2025/2026 como a maior liberadora 
de crédito do programa Pró-Trator no 
Estado de São Paulo, resultado que foi 
comemorado com uma tratorada que 
reuniu mais de 240 produtores rurais e 
contou com 20 máquinas agrícolas em 
um desfile pelas ruas do município.

A mobilização teve início em frente 
à agência da cooperativa, no centro, 
e seguiu em cortejo até o Restaurante 
Tulha Velha, na zona rural, contando 
com a participação de agricultores, fa-
miliares e colaboradores em um mo-
mento de integração e reconhecimen-
to. A ação celebrou o desempenho da 
unidade local, que alcançou a marca 
de 88 operações viabilizadas por meio 
da linha de crédito estadual, consoli-
dando-se como referência no apoio ao 
produtor rural.

 
COOPERATIVISMO

Durante a tratorada, o diretor de ne-
gócios da Sicredi Dexis, Sergio Gentilin, 
destacou a relevância da conquista e o 
papel do cooperativismo no fortaleci-

Tratorada: cortejo teve início em frente à agência da Sicredi Dexis e seguiu até restaurante
na zona rural; evento reuniu 20 máquinas agrícolas em desfile pelas ruas da cidade

Mobilização: desfile contou com a participação de aproximadamente 240 produtores rurais

produtor, além do suporte da equipe 
da agência, que acompanhou todo o 
processo”, disse.

Já Ivan Belli destacou o atendimento 
recebido. “Foi tudo muito ágil e trans-
parente. A equipe da Sicredi nos orien-
ta em cada etapa, o que faz toda a dife-
rença na hora de investir”, comentou.

Para Moises Marcondes, a iniciativa 
representa avanço para o setor. “Com 
o Pró-Trator, conseguimos modernizar 
a produção e ganhar mais eficiência no 
campo. E o atendimento da agência foi 
excelente, sempre muito próximo da 
gente”, frisou.

 
EMPENHO

O gerente da agência, Lucas Corso, 
ressaltou o empenho da equipe local 
para a conquista. “Esse resultado só foi 
possível graças ao trabalho dedicado 
de cada colaborador da agência, que 
se empenhou diariamente para aten-
der bem nossos associados e oferecer 
as melhores soluções. É uma conquista 
coletiva, construída com muito com-
promisso e proximidade com o produ-
tor”, destacou.

A tratorada não apenas celebrou o 
desempenho expressivo da agência, 
como também evidenciou o impacto 
direto do programa Pró-Trator na mo-
dernização das atividades agrícolas e 
no fortalecimento da economia local. A 
iniciativa reforça o papel do cooperati-
vismo de crédito como parceiro estra-
tégico do produtor rural, promovendo 
desenvolvimento sustentável e geração 
de oportunidades no interior paulista.

mento do campo. “O interior paulista 
está de parabéns. Esse resultado mos-
tra a força do produtor rural e a impor-
tância de iniciativas como o Pró-Trator 
para impulsionar o desenvolvimento 
agrícola da nossa região”, afirmou. 
“Ainda é importante lembrar que a efe-
tividade de 90% alcançada nos projetos 
protocolados também ajudaram a atin-
gir esse número”, completou.

Presente na ocasião, o prefeito de 

Santo Antônio do Jardim, Osvaldo Mo-
reira, ressaltou a importância desta 
iniciativa. “Esse evento contribui dire-
tamente para a economia da cidade, 
assim como o agro contribui para o 
Brasil. Somos uma cidade essencial-
mente agrícola, com mais de 600 pro-
priedades rurais e ações como essa 
fortalecem ainda mais o nosso desen-
volvimento”, avaliou.

 
SERVIÇO ELOGIADO

Entre os produtores participantes, 
o sentimento era de reconhecimento 
e satisfação. Pedro Henrique Barbo-
sa ressaltou a facilidade no acesso ao 
crédito. “O programa facilitou muito 
a aquisição do trator, com condições 
que realmente cabem no bolso do 



Missão do Sebrae-SP leva
empreendedores à Anuga 

Select Brazil 2026  
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Fotos: Sebrae-SP

Iniciativa promove imersão em tendências, amplia conexões de mercado e fortalece pequenos negócios do setor de alimentos e bebidas  

A missão técnica promovida pelo 
Sebrae-SP levou empreendedores da 
região de São João da Boa Vista à Anu-
ga Select Brazil 2026, realizada em 9 de 
abril, no Distrito Anhembi, em São Pau-
lo (SP). A iniciativa proporcionou uma 
imersão estratégica em um dos princi-
pais eventos do setor de alimentos e 
bebidas do país, com foco na amplia-
ção de mercado, inovação e geração de 
oportunidades de negócios.  

Entre os destaques, três empresas 
atendidas pelo Escritório Regional do 
Sebrae-SP em São João da Boa Vista 
participaram como expositoras na fei-
ra: Casa Caleffi - Cafés Especiais, de 
Mogi Mirim; Villa di Grama - VG Co-
mércio de Café, de São Sebastião da 
Grama; e Geest Destilaria, de Vargem 
Grande do Sul.  

A abertura da feira contou com a pre-
sença de autoridades e representantes 
do setor. O diretor-superintendente do 
Sebrae-SP, Nelson Hervey Costa, res-
saltou a importância estratégica da ini-
ciativa. “O Sebrae São Paulo mais uma 
vez está presente na Anuga, que é esse 
grande encontro do setor de alimentos 
e bebidas, desta vez com 30 clientes. 
Queremos apoiar o nosso cliente, fazer 
com que ele acesse novos mercados. 
E um evento como esse é muito im-
portante, com compradores de vários 
países, oportunidades de negócios no 
Brasil, mas principalmente também 
para exportação”, disse.  

A analista de negócios Dayana 
Sant’Ana, acompanhada da analista de 
projetos Adrielle Vicente, ambas do 
Sebrae-SP, destacou o impacto direto 
da missão para os empreendedores da 
região. “A participação na Anuga Select 
Brazil representa uma oportunidade 
concreta de posicionamento estraté-
gico para os pequenos negócios. Ao 
vivenciar um ambiente de alta compe-
titividade e inovação, os empreende-
dores ampliam sua visão de mercado, 
fortalecem suas marcas e retornam 
mais preparados para crescer de forma 
sustentável”, citou.  

Patrícia Guerra Moreira de 
Mendonça, proprietária da Villa 
di Grama - VG Comércio de Café, 
destacou a relevância da experi-
ência para o fortalecimento da 
marca e ampliação de contatos. 
“Poder participar da Anuga foi 
uma honra e uma grande oportu-
nidade de divulgar o produto e a 
marca Villa di Grama. 

Fiz diversos contatos, que ago-
ra vou trabalhar para transformar 
em parcerias sólidas. Sem o Se-
brae, esses caminhos não teriam 
sido possíveis”, ressaltou.  

A empresária Eloisa Ferreira dos 
Santos Caleffi, da Casa Caleffi - Ca-
fés Especiais, celebrou a partici-
pação e o reconhecimento obtido 
durante o evento. Empreteca e par-
ticipante do Programa ALI (Agente 
Local de Inovação), ela foi premiada 
com o Innovation Trend Awards, na 
categoria Bebida Mais Inovadora. 
“Estar aqui na Anuga já é uma ale-
gria, uma grande oportunidade. 
Poder falar com as pessoas, que ex-
perimentarem o café. Mas ganhar o 
prêmio, e ainda pelo voto popular, 
é uma conquista, um grande pre-
sente. O café sempre esteve na mi-
nha vida; lembro-me meu avô pre-
parava, colhia e contava histórias. E 
meu pai levava café na cama para 
minha mãe”, afirmou.  

O empresário Marcelo Maaz, 
da Geest Destilaria, enfatizou 
os resultados práticos obtidos 
com a participação. “O even-
to nos abriu portas importan-
tes, tanto para novos negócios 
quanto para ampliar a visibi-
lidade da marca. Estar em um 
espaço dedicado ao empreen-
dedorismo paulista reforçou 
nossa confiança e nos conectou 
com parceiros estratégicos. 

Saímos de lá com ótimos con-
tatos, insights valiosos e a cer-
teza de que estamos no cami-
nho certo para expandir nossa 
atuação no mercado. Sem dú-
vida, foi uma participação que 
agregou muito ao nosso cresci-
mento”, destacou.  

RESULTADOS POSITIVOS
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Com 197 mil visitantes e foco em tecnologia, sustentabilidade e mecanização, feira reafirmou o protagonismo do agro nacional no cenário mundial

Agrishow 2026 registra R$ 11,4 
bilhões em intenção de negócios

Fotos: Falcão Foto & Arte
Considerada o principal ambiente de 

negócios do agro brasileiro e um dos 
mais proeminentes no mundo, a 31ª 
Agrishow – Feira Internacional de Tec-
nologia Agrícola em Ação – registrou 
R$ 11,4 bilhões em intenção de negó-
cios, 22% a menos em relação ao ano 
anterior. Os números refletem os seto-
res de máquinas agrícolas, irrigação e 
armazenagem. Entre os problemas as-
sociados a esse retrospecto estão altas 
taxas de juros que dificultam o acesso 
ao crédito, baixa no preço das com-
modities, inadimplência no campo, 
além de desdobramentos da guerra no 
Oriente Médio que encarecem os cus-
tos de produção e reduzem o capital 
dos produtores para fazer investimen-
tos.

Realizado entre 27 de abril a 1º de 
maio, no Polo Regional de Desenvolvi-
mento Tecnológico dos Agronegócios 
do Centro-Leste, em Ribeirão Preto 
(SP), o evento contabilizou 197 mil vi-
sitantes durante os cinco dias, número 
semelhante ao verificado em 2025, o 
que reforça que a Agrishow permane-
ce sendo a vitrine do agronegócio bra-
sileiro. 

A próxima edição já foi anunciada 
pela organização e está prevista para 

acontecer entre 26 e 30 de abril de 
2027.

RESILIÊNCIA 
Durante a cerimônia de abertura, o 

presidente da feira, João Carlos Mar-
chesan, enfatizou a importância do 
agro. “A Agrishow é o maior testemu-
nho de resiliência. Passamos por safras 
difíceis, por mudanças econômicas e 
por transformações tecnológicas pro-
fundas, mas o agronegócio brasileiro 
nunca parou, pelo contrário, se rein-
ventou”, destacou. “Vivemos a era da 
agricultura 5.0, em que a inteligência 
artificial e a coletividade estão transfor-
mando o setor em dados e a incerteza 
em precisão”, completou. “Precisamos 
olhar para o futuro, sem se esquecer 
das nossas raízes. Nossa missão, nesta 
edição da feira, é mostrar que a tecno-
logia tem valor se ela servir para trazer 
sustentabilidade e prosperidade para 
quem está na ponta, do pequeno ao 
grande produtor”, frisou o empresário.

AÇÕES FEDERAIS
Em meio à solenidade, o vice-presi-

dente da República, Geraldo Alckmin 
(PSB), anunciou que o Governo Fe-
deral estará lançando R$ 10 bilhões 
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de crédito do Programa Move Brasil 
Agrícola, voltado ao financiamento de 
tratores, implementos, semeadeiras, 
plantadeiras e outras máquinas agrí-
colas, por meio de crédito da Finan-
ciadora de Estudos e Projetos (Finep). 
“Queremos oferecer crédito a um dí-
gito de juros para ajudar a agricultura 

na sua mecanização e tecnificação”, 
afirmou.

Alckmin destacou ainda a isenção de 
tarifa de aproximadamente 5 mil pro-
dutos exportados via acordo Mercosul-
União Europeia. “Muitos deles, pro-
dutos do agronegócio. Este é o maior 
acordo entre blocos do mundo, um 

mercado de 22 trilhões de dólares, que 
é um quarto do PIB mundial. Você abre 
o mercado, estimula a competitividade 
e a sociedade ganha produtos mais ba-
ratos e de maior tecnologia”, ressaltou.

DESONERAÇÃO FISCAL
O ministro da Agricultura, Pecuária e 

Abastecimento (MAPA), André de Pau-
la, afirmou em seu discurso que deve 
intensificar os trabalhos para ampliar 
a abertura de novos mercados para 
a produção brasileira. Segundo ele, a 
pasta irá trabalhar para buscar novos 
recursos para o Plano Safra, baixar as 
taxas de juros para que sejam mais 
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SERVIÇOS MECÂNICOS EM TRATORES E MÁQUINAS AGRÍCOLAS

Rua Antônio Reis de Oliveira, 47 Jd. São José - Vargem Grande do Sul -SP 

LINHA AGRÍCOLA

ATENDEMOS TODA REGIÃO

· Alinhamento e Balanceamento
  de Pneus e Rodas
· Alinhamento para Caminhões e 
  Carretas Traseiro Computadorizado
· Suspensão e Amortecedores
· Pneus e Rodas
· Serviços de Mecânica 
· Som alarmes e acessórios 
· Insufilm e Parabrisas 

Pneus para Tratores, Maquinas e Caminhões

competitivas, desenvolver um proje-
to de lei para o seguro rural e aprovar 
novas diretrizes para reduzir a dívida 
rural.

Já a ministra do Desenvolvimento 
Agrário e Agricultura Familiar (MDA), 
Fernanda Machiavelli, anunciou que 
pretende buscar novos investimentos, 
em especial para os médios e pequenos 
produtores. Nos últimos anos, a pasta 
viabilizou a compra de 68 mil tratores, 
contribuindo para a mecanização e tec-
nificação da agricultura familiar. 

INVESTIMENTO ESTADUAL
O Governo do Estado de São Paulo 

anunciou um pacote de R$ 455 mi-
lhões em investimentos e medidas 
estruturantes para o fortalecimento 
do agro paulista. Os aportes foram 
apresentados pelo governador Tarcí-
sio de Freitas (Republicanos) durante 
encontro com prefeitos realizado na 
Agrishow. Desse montante, R$ 400 
milhões são destinados à ampliação 
do crédito rural, expansão do segu-
ro agrícola e avanço da regularização 
fundiária, enquanto R$ 55 milhões 
contemplam a entrega de maquiná-
rios agrícolas.

Durante o evento também foram 
apresentadas iniciativas voltadas à 
inovação, sustentabilidade e fortaleci-
mento da governança no campo, com 
atuação integrada de diferentes órgãos 
e instituições estaduais. 

MAQUINÁRIOS
Diante dos desafios crescentes nos 

custos operacionais no campo, a Mas-
sey Ferguson trouxe à Agrishow 2026 
um portfólio completo de soluções que 

integram máquinas, tecnologia e servi-
ços para aumentar a eficiência, reduzir 
desperdícios e apoiar o produtor em 
todas as etapas do cultivo. A Somassey, 
concessionária oficial da marca, estava 
presente e apresentou as novidades ao 
público. 

A New Holland também se destacou 
com um portfólio integrado de produ-
tos e soluções, que inclui pulverizado-

res, colheitadeiras, tratores, platafor-
mas e tecnologias de agricultura digital, 
capaz de atender a diferentes perfis de 
produtores, desde pequenas proprie-
dades até grandes operações agrícolas. 
A marca tem entre seus representantes 
a concessionária Mocafor Tratores e 
Equipamentos Agrícolas Ltda, empresa 
com mais de quatro décadas de atua-
ção no agro.

DESTAQUES
A Ebara destacou suas soluções em 

bombas para o agronegócio e irrigação. 
A empresa, reconhecida mundialmen-
te, apresentou tecnologias com foco 
em sistemas de irrigação, captação de 
água, transferência de líquidos, além 
da linha Écaros de bombeamento so-
lar. Também estiveram entre os desta-
ques a bomba BHS e o aplicativo Ebara 
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Smart Assist, focando na produtividade 
do campo. 

A Copeagro Irrigação e Agrícola, re-
venda autorizada da Krebs Sistemas 
de Irrigação, apresentou uma linha 
completa de implementos, peças e irri-
gação, além de trazer à Agrishow seus 
projetos de pivô central, gotejamento 
e microaspersão. Entre os destaques 
estava o Kube by B-Hyve, um sistema 
de automação inteligente voltado ao 
gerenciamento da irrigação. 

MARCAS
Outros destaques ficaram por conta 

das marcas que representaram a re-
gião na Agrishow 2026, como o Café 
Especial São Bento – que apresentou 
aos visitantes os cafés especiais com 
Identificação Geográfica produzidos 

nas montanhas do Vale da Grama – e 
também o Engenho Seu Jácomo – que 
trouxe seu portifólio de cachaças enve-
lhecidas e engarrafadas de forma 100% 
artesanal.

SICREDI
Durante a Agrishow, o produtor Pau-

lo Bonacin, de Santa Rosa do Viterbo 
(SP), viveu um momento simbólico: o 
trator adquirido por meio do progra-
ma estadual Pró-Trator lhe foi entre-
gue diretamente pelas mãos do gover-
nador Tarcísio de Freitas. O agricultor 
é associado da agência da Sicredi De-
xis em Tambaú.

Segundo o gerente de Desenvolvi-
mento Agro da cooperativa, Victor 
Pasquini, a iniciativa amplia o alcan-
ce das políticas públicas no campo. 

“O Pró-Trator é fundamental para ga-
rantir que o produtor tenha acesso a 
tecnologia com condições mais aces-
síveis, e a cooperativa tem orgulho de 

ser parceira nesse processo, viabili-
zando investimentos que impactam 
diretamente a produtividade e o de-
senvolvimento regional”, afirmou.
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(19) 99310-5700/(19) 99717-9097
ou pelo e-mail Jornaldoprodutor@gmail.com

Assembleia: associados acompanharam a prestação de contas da cooperativa

Sicoob Credicitrus
apresenta resultados
em Casa Branca
Assembleia Geral Ordinária reforçou a transparência na gestão e a 
participação ativa dos cooperados nas decisões

A Sicoob Credicitrus realizou recen-
temente a Assembleia Geral Ordinária 
2026 em Casa Branca. O encontro reu-
niu associados e teve como principal ob-
jetivo a prestação de contas dos resulta-
dos da cooperativa no último exercício.

Durante o evento, também foram 
discutidos outros temas de interesse 
dos cooperados, reforçando a trans-
parência na gestão e a importância da 
participação ativa dos associados nas 
decisões e atividades da instituição. A 
iniciativa destacou o papel do coopera-

tivismo como instrumento de fortale-
cimento econômico e de aproximação 
entre a cooperativa e seus membros.

A assembleia reforça o compromisso 
da Sicoob Credicitrus em manter uma 
gestão participativa e alinhada às neces-
sidades de seus associados, contribuindo 
para o desenvolvimento sustentável do 
sistema cooperativista. A expectativa é 
de que a aproximação entre a instituição 
e os cooperados siga fortalecida, am-
pliando a confiança e o engajamento nas 
próximas ações e decisões estratégicas.

São João da Boa Vista recebe 
encontro sobre gestão
e oportunidades no agro
Agro Conexões traz programação com especialistas, cases de sucesso e 
capacitação voltada a produtores rurais e empreendedores do setor.

Já está tudo pronto para o Agro Conexões 
- Gestão e Mercado. O evento será realizado 
na terça-feira (19), das 13h30 às 19h, na Fa-
zenda Cachoeira, em São João da Boa Vista. 
O objetivo é reunir produtores rurais, em-
preendedores e lideranças do agronegócio 
para um encontro voltado à gestão, inova-
ção e oportunidades no campo. 

A programação será diferenciada, con-
tando com palestras, como a intitulada 
“Crédito Rural: Como acessar recursos 
para investir e crescer no campo”, ministra-
da por Daniel Belluti, da Diretoria de Assis-
tência Técnica Integral (CATI). 

Os participantes também poderão 
acompanhar o tema “Agregação de Valor 
na Prática: Estratégias de produtores que 
conquistaram novos mercados”, com Glau-
cio Peron, do Doce da Roça, que apresen-
tará experiências de inovação e aumento 
de rentabilidade no agro. 

Já o workshop prático de fabricação de 
queijo será conduzido por Meiri Cardoso, 
da Fazenda Atalaia, proporcionando uma 
vivência sobre técnicas de produção e va-
lorização da qualidade dos produtos arte-
sanais.

Outro tema em destaque será a palestra 
“Do Comportamento à Gestão: O que faz 
a propriedade rural ser mais lucrativa?”, 
apresentada por Junio Correia da Silva, 
consultor e gestor de projetos do Sebrae-

SP, que trará reflexões sobre planejamento, 
tomada de decisão e desenvolvimento no 
campo.

Encerrando a programação de palestras, 
João Leite, da Serra da Canastra, apresen-
tará o case “Como o queijo da Canastra 
conquistou o Brasil”, mostrando como tra-
dição, qualidade e estratégias de mercado 
podem ampliar o reconhecimento de pro-
dutos regionais.

O Agro Conexões ainda contará com es-
paço de expositores, reunindo soluções, 
tecnologias e oportunidades para impulsio-
nar o produtor rural. A expectativa é que o 
evento contribua para fortalecer o agrone-
gócio regional, aproximando produtores, 
especialistas e empreendedores em torno 
de temas ligados à inovação, gestão e cres-
cimento sustentável no campo.

INICIATIVA
O 3º Agroconexões é realizado pelo 

Sebrae-SP em parceria com a Prefeitura 
de São João da Boa Vista e apoio da Dire-
toria de Assistência Técnica Integral (CATI), 
Associação Comercial e Empresarial (ACE), 
Sindicato Rural, Sistema da Federação da 
Agricultura e Pecuária do Estado de São 
Paulo e do Serviço Nacional de Aprendi-
zagem Rural (Faesp/Senar) e Agência de 
Desenvolvimento Socioeconômico de São 
João da Boa Vista.
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Evento promovido pelo Sindicato Rural de São Sebastião da Grama destacou manejo, tecnologia e estratégias para fortalecer a produção cafeeira regional

Seminário reúne cafeicultores para 
debater desafios da colheita 2026

Fernando Franco/Jornal do Produtor
O Sindicato Rural de São Sebastião da 

Grama promoveu, no dia 11 de abril, o 
seminário “Colheita do Café 2026 - Or-
gulho de Quem Planta e Colhe”. Reali-
zado na Chácara do Ike, o evento reuniu 
produtores rurais, técnicos e profissio-
nais ligados à cafeicultura para um dia 
de aprendizado, troca de experiências e 
atualização sobre práticas voltadas à pro-
dução cafeeira. A iniciativa teve o apoio 
da Faesp (Federação da Agricultura e Pe-
cuária do Estado de São Paulo), do Senar 
(Serviço Nacional de Aprendizagem Ru-
ral) e do Sebrae-SP (Serviço Brasileiro de 
Apoio às Micro e Pequenas Empresas de 
São Paulo). 

A programação teve início com café 
da manhã e abertura conduzida pelo 
presidente do sindicato, João Batista de 
Andrade. Na sequência, os participantes 
acompanharam palestras técnicas sobre 
desenvolvimento da cafeicultura moder-
na de montanha, manejo do mato na 
pré-colheita e uso de maturadores, além 
de orientações sobre a importância do 
seguro agrícola para a proteção das la-
vouras. Entre os palestrantes estiveram 
os engenheiros agrônomos Bruno Go-
mes e Anderson Luiz Menato, além do 
corretor de seguros Eduardo Henrique 
Borges. 

Seminário: João Batista de Andrade rea-
lizou a abertura da programação 

Cafeicultura: atividade ocorreu no dia 11 de abril e reuniu produtores rurais, técni-
cos e profissionais ligados à cafeicultura em São Sebastião da Grama

Após uma pausa para o almoço, o se-
minário prosseguiu com um momento 
dedicado ao feedback dos participantes 
e esclarecimento de dúvidas relaciona-
das ao setor cafeeiro.

listas, incentivando a adoção de novas 
tecnologias, práticas de manejo mais 
eficientes e estratégias que garantam 
maior produtividade e segurança para o 
campo.

O encontro reforçou a importância da 
capacitação e do acesso à informação 
para o fortalecimento da cafeicultura 
regional. Eventos como este contribuem 
para aproximar produtores e especia-
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Encontro com mais de 200 participantes apresenta diretrizes para inovação, turismo e agronegócio sustentável para as 14 cidades da região
Divulgação/Sebrae-SP

Fórum: mobilização visa consolidar uma governança efetiva, capaz de articular projetos e promover o desenvolvimento sustentável a 
partir das vocações regionais

BOMBAS

ASSISTÊNCIA TÉCNICA AUTORIZADA

Manutenção e Revenda
de Bombas Higra

Bombas compatíveis com
sistemas de irrigação por
Pivot Central, pivot Linear,
Gotejamento, Inundação
e Aspersão.

Técnicos treinados para dar
soluções precisas no seu
sistema de bombeamento.

O Território Vulcânico deu mais um 
passo na consolidação de uma estraté-
gia integrada de desenvolvimento com 
a realização do “Amanhã do Nosso Ter-
ritório – 1º Fórum de Empreendedores 
do Território Vulcânico”. O encontro, 
promovido na noite de 28 de abril, no 
Espaço Cultural da Urca, em Poços de 
Caldas (MG), reuniu mais de 200 parti-
cipantes e marcou a apresentação ofi-
cial de uma agenda construída de for-
ma colaborativa por lideranças locais. 

Articulada pelo Movimento Cone-
xão Vulcânica, a iniciativa congrega 
representantes do poder público, se-
tor produtivo, instituições de apoio e 
sociedade civil, fortalecendo um am-
biente de governança territorial volta-
do ao desenvolvimento sustentável. O 
Sebrae-SP participou como instituição 
apoiadora, ao lado do Sebrae Nacional, 
Sebrae-MG e da Universidade do Vale 
do Rio dos Sinos, contribuindo com 
metodologia, inteligência estratégica 
e suporte técnico ao longo de todo o 
processo. 

O fórum é resultado de uma jorna-
da estruturada em oito encontros do 
Programa Territórios Empreendedo-
res, que mobilizou atores locais na 
definição de prioridades e ações para 
o fortalecimento econômico e social 
da região. Durante o evento, foram 

apresentados os três eixos estratégicos 
que nortearão as iniciativas do terri-
tório: Ambiente de Negócios e Inova-
ção, Turismo Sustentável e Agronegó-
cio Sustentável. Além disso, também 
buscou-se ampliar o engajamento da 
sociedade, incentivando a participação 
ativa de empreendedores e lideranças 
locais na implementação das ações. A 
proposta é consolidar uma governança 
efetiva, capaz de articular projetos e 

promover o desenvolvimento sustentá-
vel a partir das vocações regionais. 

AVANÇOS
O gerente adjunto da Unidade de 

Desenvolvimento Territorial do Sebrae 
Nacional, André Ligório, destacou o 
momento como um marco para o avan-
ço do projeto. “Dificuldades vão acon-
tecer, mas esse grupo precisa cuidar, 
defender e promover esse projeto de 
desenvolvimento, que foi concebido 
por lideranças genuínas que vivem aqui 
no território. Estamos otimistas com o 
trabalho do Conexão Vulcânica – é uma 
região com potencial gigantesco, com 
geografia privilegiada, economia forte 
e localização estratégica. Esse trabalho 
vai reverberar, e essas lideranças farão 
a diferença para a sociedade e para os 
jovens da região vulcânica”, ressaltou. 

O gerente de Desenvolvimento Terri-
torial e Serviços Financeiros do Sebrae-
MG, Rogério Corgosinho, enfatizou o 
caráter estruturante da iniciativa. “O 
Territórios Empreendedores é um pro-
grama fundamental porque visa o de-
senvolvimento da região como um todo. 
Este é o primeiro momento, de constru-
ção da agenda e da governança. O prin-
cipal vem agora: tirar do papel aquilo 
que foi planejado, executar e tornar o 
ambiente de negócios das 14 cidades da 
região mais atrativo”, afirmou. 

Para o gerente do Sebrae-MG na Re-
gional Sul, Rodrigo Ribeiro Pereira, o 
foco passa a ser a implementação das 
ações definidas. “Agora começa o tra-
balho de fato. Foram estabelecidos três 
eixos com diretrizes claras de atuação, 
que podem ser ajustadas ao longo do 
tempo. É o momento de transformar 
planejamento em resultados concre-
tos”, pontuou. 

Representando o Sebrae-SP, o geren-
te regional Marcos Kremer destacou a 
relevância da cooperação institucional 
para o avanço do território. “A atuação 
do Sebrae-SP está voltada a fomentar 
iniciativas que integrem esforços e po-
tencializem resultados. Participar deste 
fórum reforça nosso compromisso com 
o fortalecimento dos pequenos negó-
cios e com a construção de um ambien-
te mais dinâmico, inovador e competi-
tivo para toda a região”, concluiu. 

ABRANGÊNCIA 
O Território Vulcânico é formado por 

cinco cidades paulistas – Águas da Pra-
ta, Caconde, Divinolândia, São João da 
Boa Vista e São Sebastião da Grama – e 
nove municípios mineiros – Andradas, 
Bandeira do Sul, Botelhos, Cabo Verde, 
Campestre, Caldas, Ibitiúra de Minas, 
Poços de Caldas e Santa Rita de Caldas 
– com forte identidade produtiva e ex-
pressivo potencial turístico. 


