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Nesta edicao de novembro tra-
zemos uma matéria especial
contando toda a trajetdria do
produtor rural e empresario
Carlos Alberto de Oliveira Filho,
o conhecido Betdao. Nome forte
do agronegodcio, ele fez parte
de um capitulo importante da
agricultura vargengrandense
e também nacional. Seu per-
fil empreendedor e suas licdes
estao eternizadas nos frutos de
seu trabalho, seja no setor ru-
ral, como também na area so-
cial.

Betdo sempre foi um grande
incentivador. No inicio de nos-
sa trajetodria, ele e seus familia-
res acreditaram no potencial do
Jornal do Produtor e nos apoia-
ram bastante. Nestes 11 anos
de trabalho, tivemos o privilé-
gio de cobrir Dias de Campo,
eventos e varios outros assun-
tos relacionados a agricultura
e pecuaria, sempre contando
com o apoio da Fazenda Campo
Vitdria, assim como da Cooper-
batata (Cooperativa dos Batati-
cultores da Regidao de Vargem
Grande do Sul) e da ABVGS
(Associacdao dos Bataticultores
da Regiao de Vargem Grande
do Sul).

A primeira aparicdo de Betao
em nossas paginas ocorreu na
edigdo n° 9, lancada em maio
de 2010. Na ocasiao, o agricul-
tor foi homenageado durante as
comemoragoes dos 10 anos de
fundagdo da Cooperbatata. Com
0 passar dos anos, o produtor
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Agricultura em luto

esteve presente em muitas no-
ticias sobre o agronegdcio - em
especial a bataticultura - onde
sempre teve uma participagao
bastante ativa.

Em janeiro de 2016, ele foi no-
vamente destaque no jornal,
ocupando a capa da edigao. A
matéria era sobre a tradicional
confraternizacao da cooperativa
e do Complexo Frigorifico, onde
foram anunciados os numeros
positivos obtidos em meio a cri-
se que ocorria na época.

Mais recentemente, em margo
deste ano, Betdao novamente
esteve presente nas paginas do
Jornal do Produtor, que trouxe
uma matéria relatando a elei-
cao do conselho fiscal da Coo-
perbatata e o repasse das so-
bras de capital aos cooperados.
Hoje as paginas do jornal sdo
um verdadeiro registro histo-
rico do trabalho de Betao, as-
sim como da evolugao de todos
os empreendimentos que teve
participacao.

Diante de tudo isso, expres-
samos aqui nossa gratidao ao
Betao e toda sua familia pelo
carinho e apoio dado a nds ao
longo desses anos. Muito obri-
gado por tudo!

Jornal do Produtor
Redacao

Edigao de janeiro de 2016
trouxe Betdo na capa
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Cooperbatata e Complexo Frigorifico
encerraram o ano com chave de ouro
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Café produzido em Divinolandia esta entre os
melhores do Estado de Sao Paulo

Municipio foi destaque em concurso estadual, com seis lotes colocados entre os 11 finalistas

A comissdo organizadora do 19°
Concurso Estadual de Qualidade
do Café de Sao Paulo - Prémio
Aldir Alves Teixeira - divulgou a
relacdao dos lotes finalistas. De
acordo com o regulamento, as
notas sdao compostas pela pon-
tuacdo obtida na avaliacdo téc-
nica (80%) e no quesito susten-
tabilidade (20%). Ao todo sao 11
finalistas, sendo quatro na cate-
goria Café Natural, quatro na ca-
tegoria Cereja Descascado, dois
na categoria Microlote (de ape-
nas duas sacas, nao importando
a forma de preparo) e um Nano
lote.

O campedo foi o produtor Carlos
Rovilson Penna, de Divinolandia
(SP), com a nota 8,55, na cate-
goria Cafés Naturais. Um desta-
que, foi na categoria Nano Lote -
que nao concorre com as demais
-, 0 produtor Claudinei Junquei-
ra, também de Divinolandia, com
a nota de 8,59.

Na edicdao deste ano, foram ins-
critos por cooperativas e associa-
¢Oes de produtores 69 lotes, de
oito regides produtoras. As amos-
tras de todos os lotes foram ava-
liadas por um juri técnico no dia

28 de outubro, na Sala de Classi-
ficacdo e Degustacao da Associa-
cdao Comercial de Santos (ACS).

JURI

Os classificadores e especialistas
que integram o juri foram indi-
cados por instituicdes apoiadoras
do concurso, com a coordena-
cao dos trabalhos realizada por
Nathan Herszkowicz, presidente
executivo do Sindicafé-SP (Sin-
dicato das Industrias de Café do
Estado de Sao Paulo). Sao eles:

REPRODUGAO/INTERNET

Camila Arcanjo, do GAC (Grupo
de Avaliagdo de Café) do Sindi-
café-SP; Alouisio Aparecido Lus-
valdi Barca, do Museu do Café;
Clévis Venancio de Jesus, da As-
sociacdo Comercial de Santos;
Cristina Saraiva Deolindo, do Ce-
café, e Kwong Joork Yeung, da
Camara Setorial de Café.

CONCURSO PIONEIRO

Herszkowicz destaca que este
concurso € pioneiro e o mais an-
tigo do Brasil, sendo responsavel

CONHECA O QUE FAZEMOS!

lerraverde

) ™~

ENTAL

por unir produtores, industrias,
cafeterias, varejo e consumido-
res. De acordo com ele, o evento
€ uma grande oportunidade de
mostrar a excelente qualidade
dos cafés de Sao Paulo, dando a
chance dos apreciadores da bebi-
da degustarem o que ha de me-
lhor na producao estadual.

Para o recém empossado pre-
sidente da Camara Setorial do
Café, Ademar Pereira, da cidade
de Caconde (SP), a iniciativa do
concurso é de extrema relevan-
cia e terd continuidade nos pro-
ximos anos, dando o merecido
destaque aos produtores que se
empenham em produzir cafés de
altissima qualidade.

ORGANIZACAO

O 199 Concurso Estadual de
Qualidade do Café de S3o Pau-
lo - Prémio Aldir Alves Teixeira
- €& uma promocdo da Camara
Setorial de Café de Sdo Paulo e
da Codeagro (Coordenadoria de
Agronegécios), contando com a
parceria do Sindicato das Indus-
trias de Café do Estado de Sao
Paulo, da Associacdao Comercial
de Santos e do Museu do Café.

Com sede em Casa Branca/SP, a Terraverde Rental oferecera servicos de:

EQUIPA

REVENDA DE TRANSPORTE DE
SEMINOVOS EQUIPAMENTOS

Simples, fdcil e prdtico! Os parceiros da

Terraverde tém ainda mais vantagem. Ao
adquirir um plano de servigo com a Rental,
também tera mais recursos para fomentar a

sua producgao!

A TERRAVERDE RENTAL FAZ TUDO I550
PARA AJUDAR VOCE A PRODUZIR MAIS!

A Terraverde Rental € parte do grupo Terraverde e oferece solugoes
diferenciadas e personalizadas para atender as demandas de
equipamentos agricolas de seus clientes, contribuindo para o

rraverde Y SuNe—-

aumento de produtividade e rentabilidade do seu negocio. wwlErra
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Sicredi é destaque em estudo sobre mercado de cartoes

Relatério publicado pela Cardmonitor ressalta crescimento dos negécios de aceitagao e emissao
da instituicao financeira cooperativa

DIVULGAGCAO/ENGENHO DA NOTICIA

Cidmar Stoffel: “Instituicdo tem trabalha-
do para oferecer meios de pagamento
adequados as necessidades dos empre-
endedores.”

Como resultado do trabalho fo-
cado em levar mais conveniéncia
aos associados e sempre buscando
ampliar seu portfélio de solugdes
em aceitagao e emissao de car-
tdes, o Sicredi obteve posicdo de
destaque na ultima edicdao do “Re-
latério de Monitoracdo do Mercado
de Cartdes”, publicado trimestral-

mente pela Cardmonitor, empresa
especializada no segmento.

Com base em informagdes divulga-
das pelas préprias companhias do
ramo em seus balangos ou outros
instrumentos de prestacdo de con-
tas, referentes ao segundo trimes-
tre de 2020, o estudo mostra que
a Adquiréncia Sicredi contava, na-
quele periodo, com 156,2 mil es-
tabelecimentos cadastrados para
uso de suas maquininhas em todo
o Brasil, o que representa um au-
mento de 55% em relagao ao se-
gundo trimestre do ano passado.
A unidade de negdcio teve um
crescimento de 28% na compara-
gao com o resultado verificado no
segundo trimestre de 2019. Entre
o inicio de abril e o fim de junho, a
instituicao capturou R$ 3,2 bilhdes
em transagdes realizadas nesses
canais, sendo R$ 1,4 bilhao no cré-
dito, o que representa 14% a mais
do que o verificado no segundo tri-
mestre de 2019, e R$ 1,8 bilhdao no
débito, volume 42% maior do que
o registrado em periodo similar do
ano anterior.

O estudo também comprova que
o Sicredi continuou com forte ex-
pansdo do negdécio de emissao de
cartdoes, com crescimento anual de
22,2% na base de portadores. Essa
expansao propiciou o faturamento
de R$ 6,9 bilhdes no segundo tri-

AGORA E A HORA!
REVISAO PREVENTIVA

mestre de 2020, o que representa
uma alta de 20,8% em relagao ao
verificado no segundo trimestre de
2019, periodo em que foram fatu-
rados R$ 5,7 bilhdes. O desempe-
nho confere ao Sicredi a 82 posicao
no ranking que mostra o share de
mercado do segmento de emissao.
Dentre as cooperativas de crédito,
a instituicdo é a mais bem posicio-
nada.

HISTORICO E VANTAGENS

O Sicredi deu inicio ao negdcio de
emissdo em 2001 e, nos quase 20
anos de atuacgao a instituigao dis-
ponibilizou aos seus associados
um portfdlio completo de solugdes,
tanto para pessoa fisica quanto ju-
ridica, em parceria com as bandei-
ras de ampla aceitagao nacional e
internacional - Visa e a Mastercard.
Além disso, investiu fortemente em
canais digitais, buscando a melhor
experiéncia e conveniéncia para
seus associados. Em seus progra-
mas de recompensas, possibilita
resgates via Latam Pass, TudoAzul,
Smiles e em uma plataforma pré-
pria, com opgdes de produtos, ser-
vigos, viagens e Cashback em fa-
tura.

Em novembro de 2017, a institui-
¢ao passou a atuar no segmento
de aceitacdao, com o lancamento
de uma maquininha prépria. A so-

lugao visava atender necessidades
das cooperativas filiadas e trouxe
ainda mais autonomia e flexibili-
dade aos negdcios dos associados.
Atualmente, o Sicredi disponibili-
za, entre as solugbes, modelos de
maquinas com fio, sem fio e com-
pacta. Com elas, é possivel realizar
transagbes com mais de 30 ban-
deiras nacionais e internacionais,
regionais e vouchers - com desta-
gue para seguranga nas operagoes,
centralizacdo dos recebiveis, taxas
mais acessiveis, possibilidade de
escolher o prazo de recebimento
das vendas a crédito a partir de
dois dias, além de plataformas de
gestao exclusivas para o associado
gerenciar o seu negocio.
“Contribuir com o desenvolvimen-
to das regides onde atua é uma
das premissas do Sicredi desde a
nossa fundacao, algo que também
esta alinhado aos valores do coo-
perativismo de crédito. O trabalho
nos segmentos de emissao e acei-
tacdo de cartdes é pautado por
isso, ja que, por meio dessas fren-
tes, conseguimos apoiar a evolu-
gao de empreendedores em todo o
Brasil, oferecendo a eles opgdes de
meios de pagamento adequadas as
necessidades de seus negdcios”,
afirma Cidmar Stoffel, diretor Exe-
cutivo de Produtos e Negodcios do
Sicredi.

CONDICOES DE PAGAMENTO EXCLUSIVA

(19) 3671-1133
IRRIGAMAISNET@GMAIL.COM

IRRIGAMAIS
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Febre aftosa: 4,6 milhoes de bovideos devem ser imunizados
na segunda etapa da campanha

Animais com idade entre zero e 24 meses deverao ser imunizados até o dia 30 de novembro

Teve inicio neste més de novem-
bro a segunda etapa da campanha
de vacinagao contra a febre aftosa
no Estado de Sao Paulo. Nesta fase
devem ser vacinados os bovideos
(bovinos e bubalinos) com idade
entre zero e 24 meses. O prazo
para imunizagao se encerra no dia
30 de novembro.

De acordo com o médico veterina-
rio Luciano Lagatta, diretor do Gru-
po de Defesa Sanitaria Animal, da
Coordenadoria de Defesa Agrope-
cudria, a expectativa é que sejam
vacinados 4,6 milhdes bovideos.

DECLARAGOES

A Secretaria de Agricultura e Abas-
tecimento do Estado de Sao Paulo
destaca que as declaragdes das va-
cinacdes devem ser realizadas pre-
ferentemente por meio eletrbénico,
por meio do sistema informatizado
Gestdo de Defesa Animal e Vegetal
(Gedave), que pode ser acessado
no endereco www.gedave.sp.gov.
br.

Quando ndo for possivel, o produtor
podera encaminha-la por e-mail.
Para isso é preciso acessar a decla-
racao no site da Coordenadoria de
Defesa Agropecuaria (www.defesa.
agricultura.sp.gov.br), preencher e
enviar. “Em ultimo caso, o produtor

..«_. L

DIVULGACAO/SAA

Campanha: criador deve imunizar o rebanho até o final do més

podera entrar em contato com as
regionais através dos telefones e
enderegos eletronicos disponiveis
no site da Coordenadoria para ve-
rificar a melhor forma de realizar a
declaracao”, explica Debiazzi.

A data limite para entrega da de-
claragao da vacinagao é 7 de de-
zembro, devendo ser declarados
também os demais animais do
rebanho como equideos, suideos,
ovinos, caprinos e aves.

RECOMENDAGOES

A primeira providéncia é adquirir
as vacinas em estabelecimentos
cadastrados junto a Coordenado-
ria de Defesa Agropecuaria. Isso
porque todo o estoque de vacina

margossian

Sementes

@J’ba tatamargossian
/margossiansementes

www.margossian.com.br

disponivel no Estado para comér-
cio durante a etapa da campanha é
cadastrado pela revenda no siste-
ma informatizado Gedave.

No momento da compra, o volu-
me adquirido pelo criador é trans-
ferido, por meio do sistema, para
0 estoque da propriedade, o que
facilita a declaracao da vacinagao
pelo criador. A legislacdo proibe o
uso de vacinas adquiridas em eta-
pas de vacinacdes anteriores.

A vacina, que nunca pode ser con-
gelada, deve ser mantida entre 2
e 8 graus Celsius, tanto no trans-
porte como no armazenamento,
usando uma caixa de isopor, com
dois tergos de seu volume em gelo
para que a vacina nao perca sua

Adato

Cultivar semiprecoce a semitardia

eficacia.

Para realizar a vacinagdo deve ser
escolhido o horario mais fresco do
dia, classificando os animais por
idade (era) e sexo, para evitar aci-
dentes.

Utilizar seringas e agulhas novas e
higienizadas, sem o uso de produ-
tos quimicos (nem alcool, nem clo-
ro). O local da aplicagdo é no terco
médio do pescoco (tdbua do pes-
coco) por via subcutanea (abaixo
do couro). Independentemente da
idade, a dose é de 2 ml de vacina.
As agulhas devem ser substituidas
com frequéncia (a cada 10 ani-
mais), para evitar infeccdes e os
frascos devem ser mantidos res-
friados durante a operacgdo. O cria-
dor deve se organizar para fazer a
vacinagao dentro do prazo estabe-
lecido pela legislagdo, ou seja, até
30 de novembro.

Multa

A vacinagao € obrigatéria. Deixar
de vacinar e de comunicar a vaci-
nagao sujeita o criador a multas de
5 Ufesps (R$ 138,05) por cabeca
por deixar de imunizar e 3 Ufesps
(R$ 82,83) por cabeca por dei-
xar de comunicar. O valor de cada
Ufesp (Unidade Fiscal do Estado de
Sao Paulo) é R$ 27,61.

Lancamentos 202072021

Confira nossas novas Cultivares destinadas ao mercado fresco

Constance

Cultivar semiprecoce

tel: (19) 3835.6699

Tubérculos oval alongados, pele amarela brilhante
e polpa amarela clara, alta matéria seca (20%).

Apresenta boa resisténcia ao fusario e ao PCN
(Ro184), além disso, adequa-se a periodos medios
de armazenagem.

Ranomi

Cultivar precoce

Tubérculos owval alongado, pele amarela, olhos
superficiais e palpa amarela.

Apresenta boa resisténcia a sarma e um bom
rendimento,

Tubérculos oval redonda, pele amarela brilhante e
polpa amarela cdara, alta produtividade. Boa
tolerancia ao calor e resisténcia a virus.

Possui dorméncia media e por isso, adegua-se a
médios periodos de armazenagem.

Spectra

Cultivar semiprecoce

Tubéroulos oval redondo, grandes, de pele
amarela e polpa amarela cara, producio
homogénea e de alto rendimento.
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IRISHFE Carlos Alberto de OliveiraFilho,
—uma das maiores liderancgas do agronegdgio do Brasil

erfil empreendedor, produtor.teve forte atuagao na bataticultura e também se dedicava as capsas sociz
. _m— 2

Bruno Manson sua filha mais velha Simone de Oliveira

O agronegocio perdeu um dos seus princi- comentou como era o convicio com ele

pais nomes. Faleceu no dia 13 de outubro, no dia a dia. "Meu pai era uma pessoa P
o produtor rural Carlos Alberto de Oliveira apaixonada pelo trabalho e pela familia. £

Filho, conhecido popularmente como Be- Viveu a vida fazendo o que mais gostava,
tdo. Um dos mais bem sucedidos empre- trabalhando, gerando empregos e produ-
sarios do agronegdcio no Brasil, ele era a zindo alimentos. Sua maior riqueza era a
- maior lideranga do setor na regido de Var- familia. Ele sempre foi um pai, filho, avo,
. gem Grande do Sul (SP), onde teve forte tio e irm3o muito presente, fazia ques-
atuacdo, em especial na bataticultura. tao da nossa presenca nos almogos de
Com 68 anos, o agricultor contraiu Co- familia e quantos foram”, afirmou. “Esta-
vid-19, precisando ser encaminhado ao vamos sempre juntos, aprendemos com
Hospital Israelita Albert Einstein, em S3o o seu exemplo, com as suas atitudes a
Paulo, onde permaneceu internado. Ape- valorizar a familia, a ajudar os mais ne-
sar de todos os esforgos, Betdo ndo resistiu  cessitados, a dar oportunidades aos que
a doenca e faleceu. O empresario deixou realmente mereciam e, principalmente,
0s pais Francisca Candida da Luz Oliveira a enxergar o mundo de uma forma po-
e Carlos Alberto de Oliveira, o conhecido sitiva”, disse.

Carlitdo, a esposa Sueli Aparecida de Oli- “Ele nunca teve medo, nunca se deixou
veira, os filhos Simone, Laura, Betinho e paralisar por nenhum obstaculo, sempre
Luis Fernando, genros, noras e os netos nos incentivou a sermos o melhor que po-
Sérgio, Sophia, Benjamin, Lavinia, Fran- deriamos ser. O amor que sentimos por S
cisco, Jodo Pedro e Carlos. Seu sepulta- ele nunca morrerd, nunca sera esquecido, W'
mento ocorreu no Cemitério da Saudade, sinto muito orgulho e gratiddo de ter nas- |
em Vargem Grande do Sul, cidade onde cido filha dele e junto com meus irmdos |
promoveu uma verdadeira transformacdo honraremos a sua histéria, o seu legado!”, *
no agronegocio ao longo de sua vida. destaca Simone.

AMOR PELA FAMILIA
Além de ser um agricultor de sucesso nos

negoécios, Betdo também tinha outra ca- Betdo tinha 68 anos e
racteristica marcante: o amor pela familia, faleceu em decorréncia |
a qual tinha como o maior tesouro, zelando da Covid-19
sempre pela uniao e harmonia de todos.
Em depoimento ao Jornal do Produtor,

MHomenagemn

E com grande pesar que nds da diretoria do Condominio
dos Bataticultores da Regiao de Vargem Grande do Sul
nos despedimosdo N0sSso amigo e parceiro

Carlos Alberto de Oliveira Filho, um dos principais nomes
do agronegocio do Brasil. Filho de um dos pioneiros da
bataticultura em Vargem, Beto cativava a todos com seu
espirito empreendedor e sua firme postura.

Além de um grande incentivador do associativismo e do
cooperativismo ele também era engajado com as causas
sociais, sendo um grande exemplo para todos nos.

Ainda, no mesmo dia, perdemos Anderson Claiton de Oliveira,
0 nosso querido Tuca, um amigo e parceiro que também
deixou saudades. Dedicado, ele sempre desenvolveu suas
tarefas de forma transparente e honesta.

Com seu jeito simples, ele nos ensinava pelas acoes e
sempre se mostrava solidario e preocupado com 0 proximo.

Neste momento dificrt] expressamss agu nossas condotencias as famitlas
de Beto e [wa. &ue Deas aw(faﬁb‘e 0 coragao de lodos!

BﬂNIll!MiNIII DOS BATATICULTORES
DA REGIAO DE VARGEM GRANDE DO SUL
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Uma vida marcada pelo trabalho

Aos 12 anos, Betdo comecgou a trabalhar na roga para ajudar a familia no sustento do lar

Nascido em Sdo Jodo da Boa Vista (SP) em
16 de dezembro de 1951, Betdo morou
com seus pais Francisca e Carlitdo em uma
fazenda localizada no distrito de Sdo Ro-
gue da Fartura. Foi 1a que, aos 12 anos de
idade, comecou a trabalhar, ordenhando
vacas e vendendo patos, leitoas e galinhas
para ajudar a familia no sustento do lar.
Surgia ai também o seu gosto pelos negé-
cios. Durante a juventude, Betdo estudou
na antiga Escola do Comércio de Vargem
Grande do Sul, onde ja apresentava um
perfil empreendedor.

AGRICULTURA

Iniciou o plantio de batatas nas terras var-
gengrandenses na década de 70. Partici-
pou da formagdo da ABVGS (Associacdao
dos Bataticultores da Regido de Vargem
Grande do Sul) em 1990, criando - dois
anos apds — o Complexo Frigorifico dos Ba-
taticultores.

Em 1999, Betdo e um grupo de produtores
idealizaram e fundaram a Cooperbatata
(Cooperativa dos Bataticultores da Regido
de Vargem Grande do Sul), instituicdo que
se torou referéncia em tecnologia e solu-
¢oes agricolas para multiculturas.
Visionario, expandiu seus negdcios com-
prando propriedades agricolas nos Estados
de Minas Gerais, Goias e Tocantins, sempre
com o desejo de colaborar com o desen-
volvimento social da sua cidade e regido.

GRUPO SANTA VITORIA

O agricultor era também o presidente do
Grupo Santa Vitdria, que atua no mercado
do agronegdcio ha quase 50 anos, culti-
vando produtos de alta qualidade e produ-
tividade como batata, milho, feijdo, soja,
laranja, além de criagéo de gado Nelore.
Hoje o grupo é composto por 300 funcio-

ACESSORIOS DE IRRIGACAD POR GOTEJAMENTO
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Reconhecimento: Betdo recebe homenagem durante a celebragao dos 10 anos

narios, contribuindo para a geracdo de em-
prego no leste paulista, triangulo mineiro,
sul e norte de Goids. Em época de safra
de batata o niUmero de empregos tempo-
rarios aumenta consideravelmente.

Para se ter ideia, o Grupo Santa Vitoria
conta com cerca de 2.500 hectares de ter-
ra irrigada, sendo responsavel pela produ-
cao de 600 mil sacas de batata, 400 mil
caixas de laranja, 190 mil sacas de milho,
150 mil sacas de soja e 25 mil sacas de
feijdo por ano, além de possuir 35 mil ca-
becas de gado.
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Agora o melhor Oleo Diesel, que vocé so encontrava
nas bombas dos Postos Shell, pode ser adquirido
com o preco de atacado, diretamente na
sua propriedade rural ou empresa!
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FILANTROPIA

Em 2017, Betdo fundou a Associagao Se-
tembro, entidade que visa angariar fun-
dos através do associativismo para aju-
dar na captacdo de recursos e na gestdao
das instituicdes filantropicas de Vargem
Grande do Sul, onde ocupava o cargo de
vice-presidente atualmente. Em 2018, a
associacao foi responsavel por repassar R$
919.868,75 as entidades vargengranden-
ses.

Paralelamente a isso, o agricultor também
foi vice-provedor do Hospital de Caridade,
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da Cooperbatata

instituicdo que ajudou muito ao longo de
sua carreira.

HOMENAGENS

Devido ao seu trabalho e suas inUmeras
contribuigdes no agronegdcio e na esfera
social, Betdo foi agraciado com diversas
homenagens ao longo da vida. Em 2019,
ele recebeu a Medalha do Mérito “Funda-
dor José Garcia Leal”, concedida pela Ca-
mara Municipal de Vargem Grande do Sul,
diante de sua atuacdo expressiva na area
da agricultura.
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Betao fez parte da historia da ABVGS

Agricultor presidiu a associagao, a qual foi o embriao de todos os empreendimentos que vieram posteriormente

ARQUIVO/GRUPO SANTA VITORIA
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Visiondrio: Betao teve grande atuagdo no agronegdcio ao longo da vida

Com mais de 150 associados e 30
anos de atuagao, a ABVGS é uma das
principais instituicdes voltadas a ba-
taticultura do pais e também contou
com a participacao de Carlos Alberto
de Oliveira Filho durante sua histdria.
O agricultor presidiu a associacao, a
qual foi o embrido de todos os em-

preendimentos que vieram posterior-
mente.

De acordo com Marcelo Ismael Caza-
rotto, atual presidente da ABVGS, Be-
tdo era um produtor muito presente
na regiao, possuindo um grande po-
tencial para o trabalho. “Ele era forte
e muito ‘agressivo’ financeiramente.

cultura,

No campo, seja qual for a sua
conte sempre com a gente.

FERTILIZANTES » DEFENSIVOS « SEMENTES

Ao lado do agricultor, cuidando da terra.

MATRIZ: Av. Brasil, 589 - Bairro Bela Vista - Sao losé do Rio Pardo - SP

Fone: (19) 3608-1577 www.agrovecal.com.br

agrovecal@agrovecal.com.br

Trabalhava nessa parte como nin-
guém!”, conta.

Segundo ele, Betdao era muito ativo
cooperativismo e associativismo. E
injetava a sua energia em tudo que
participava. “Ele ajudou a fundar a
ABVGS, o Complexo Frigorifico, a
Cooperbatata e sempre foi atuante”,
afirma o presidente. “Para a gente
que faz parte desses trés conglome-
rados, ele é uma pessoa que vai fazer
falta”, lamenta.

AMOR PELO QUE FAZIA

Ao comentar sobre seu diferencial,
Marcelo relata que o agricultor de-
monstrava um grande amor por tudo
0 que fazia. “Ele tratava a Cooper-
batata com uma dedicagdao, como
se fosse um negdcio particular dele”,
lembra. “Ele gostava muito. Se sentia
bem fazendo aquilo, da mesma forma
como fazia seus negocios particula-
res. E gracas a ele, a cooperativa esta
hoje em um patamar elevado. A pre-
senca dele trazia conforto aos demais
produtores cooperados”, completa o
presidente da ABVGS. “Era um cara
de extrema honestidade. Essa era
uma das qualidades principais dele”.
Além da atuagdo no agronegdcio,
Marcelo destaca a dedicagao que o
produtor tinha com as causas sociais.
“"Nos Ultimos anos, ele encabecou
um negdcio que é de tirar o chapéu,
pois é digno de um grande homem:
ele tentou ajudar o nosso hospital e

conseguiu elevar o patamar da insti-
tuicdo, o que ndo ¢é algo facil! Ele era
uma pessoa extremamente ocupada
e, mesmo assim, tirou seu tempo, se
dedicou e trabalhou bastante. A partir
dai ele resolveu montar a Associagao
Setembro”, afirma. “Ele deixou um le-
gado. Era uma pessoa positiva, para
frente, dinamico”.

Para o presidente da ABVGS, a morte
de Betdo representa uma perda enor-
me ndo sé para o agronegdécio, mas
também para a sociedade. “Eu acho
que ele fara uma falta enorme, ndo
s para Vargem, mas para a nossa re-
gido inteira. Ndo sé para os produto-
res, mas para a sociedade em geral”,
conclui.

ARQUIVO PESSOAL

Marcelo Cazarotto: “Betao fara uma falta
enorme, ndo so6 para Vargem, mas para a
nossa regido inteira.”
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Um grande visionario e empreendedor do agronegocio no Brasil, Carlos Alberto de
Oliviera Filho, Betao, deixou ensinamentos a todos com quem conviveu.

Fundador e vice-presidente da Cooperbatata, atuou neste cargo por mais de 10 anos,
trabalhando incansavelmente e sempre almejando por uma Cooperativa forte, que
ajudasse a todos, trazendo beneficios e oportunidades para o agricultor cooperado.

Reconhecido e respeitado, com transacoes comerciais em diversas regides do Brasil,
sua historia foi marcada por grandes feitos em sua cidade, Vargem Grande do Sul,
onde fundou a Cooperbatata, ABVGS, Complexo Frigorifico e Associacao Setembro.

Nosso eterno agradecimento por tudo que fez. Nossa missao sera de nao deixar sua
histdria terminar, mas continuar com muito zelo e afinco aquilo que iniciou e batalhou.

Obrigado por tudo!

COOPERBATATA
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Betao participou da fundacao do Complexo Frigorifico

Ele fazia parte do grupo de produtores que criou a unidade em 1992.
O objetivo era suprir as necessidades de armazenagem que havia em Vargem

Fundado em 1992, o Complexo Frigo-
rifico dos Bataticultores € um dos em-
preendimentos de grande importancia
para a regidao de Vargem Grande do
Sul. Antes de sua criagdo, os produ-
tores locais realizavam a armazena-
gem na antiga Ceagesp (Companhia
de Entrepostos e Armazéns Gerais de
Sao Paulo) em Sao Jodo da Boa Vista -
que posteriormente se transformou na
Fundacdo Nova Sé&o Jodo - ou até mes-
mo para o municipio de Passa Quatro,
em Minas Gerais.

Diante do alto custo deste processo,
um grupo de agricultores se uniu para
montar uma unidade que atendesse
suas necessidades. E entre esses pro-
dutores estava Betdo. Nesta época,
seu pai, o Carlitdo, também teve im-
portante participacdo e até facilitou a
compra do terreno para a criacao des-
sa estrutura. Surgia ai o Complexo Fri-
gorifico dos Bataticultores.

Driblando as dificuldades, a unidade
iniciou a armazenagem em 1995. Ini-
cialmente, a capacidade de armaze-
namento do complexo era de 100 mil
caixas. Hoje a estrutura comporta
aproximadamente 350 mil caixas.

Ao longo desses anos, Betdao sempre
participou da diretoria e atualmente
era membro do Conselho Consultivo.
“Ele sempre vestiu a camisa, lutou e
brigou”, lembra José Donizeti Gomes,
presidente do Complexo Frigorifico.
“Ele hoje era nosso maior associado.
Desde aquela época, a unidade sem-
pre foi muito sdlida. E ele sempre es-
teve com a gente”, destaca o gerente

BRUNO MANSON/JORNAL DO PRODUTOR

Entrevista: o presidente José Donizeti Gomes e o gerente administrativo Fabio Henrique
Bedin recordaram a trajetéria de Betdo durante a fundagao do Complexo Frigorifico

administrativo Fabio Henrique Bedin.

APRENDIZADO

De acordo com José Donizeti, a morte
de Betdo representa uma grande per-
da para o agronegécio e também para
Vargem Grande do Sul e regido. “Em
nosso municipio ele tinha um grande
poder, gerando muitos empregos. Era
uma pessoa lutadora, que brigava e
vestia a camisa, basta ver tudo o que
foi fundado e quanta forga que ele deu
ao hospital. Ele vai fazer muita falta
aqui em nossa regido”, lamenta. “Nds
gostavamos muito dele. Ele fazia acon-

O Sr. Carlos Alberto de Oliveira Filho plantou,
historicamente, uma semente que

dara frutos por toda a eternidade...

Os frutos sdo os seus valores e o seu exemplo.

Vocé nao pode pegar os valores com tuas maos...
Nao pode abracar o exemplo que ele deixou...

Mas, vocé pode sentir...
Garanto para voceé gue esse
sentimento e um caminho honesto.

E a possibilidade de ir além das obrigacées
e fazer do mundo um lugar melhor.

Homens e mulheres do campo e da roga,
que plantam na historia uma semente
que dara frutos para a eternidade, nunca morrem:=

Grupo Santa Vitoria.
Por Carlos Alberto de Oliveira Filho.

tecer as coisas”, diz o presidente.

Um ponto destacado por ele é em re-
lacdo as licdes deixadas pelo agricul-
tor. "Durante a oportunidade que tive
de conviver com ele ao longo desses
anos todos, ndo s6 no Complexo, mas
na Cooperbatata, aprendi muitas coi-
sas. Aprendi a discutir, a entender e a
ver as coisas por outros angulos. Beto
era uma pessoa que so6 falava o ne-
cessario e o certo. Isso foi um grande
aprendizado para mim ao longo deste
tempo que convivemos juntos”, revela.
“Foi gostoso conviver todo este tem-
po com ele nessas diretorias. Valeu a

A familia de Carlos Alberto de Qliveira Filho, agradece a todos os votos de solidariedade e pesar recebidos
emn razao de seu falecimento. Sua partida foi muito sentida por todos nés e ver tantas manifestagoes de
consternagdo so nos mostra o guanto ele era querido pela comunidade vargengrandense. Agradece

ainda a todas as homenagens feitas e publicadas. Tantas demonstracdes de carinho e

admiragao

expressam o reconhecimento de sua contribuicdo para a cidade e para o setor agricola.
A todos que oraram e enviaram mensagens de apoio, nossos agradecimentos.

Familia Oliveira e Grupo Santa Vitoria.

penal E um sentimento muito grande
que guardaremos para sempre”.,

Ao recordar esses momentos, José
Donizeti também falou sobre o amor
gue Betdo tinha pela familia. “Eu ficava
muito admirado de ver o carinho que
ele tinha com a familia. Era bonito ver
a unido entre eles. Foram varias coisas
que fui vendo e aprendendo com ele.
Era bonito de ver!”, comenta.

LIDERANCA

Para Fabio, a lideranca era uma marca
caracteristica de Betdo. “Era uma pes-
soa que ndo media esforgos. Era pra
frente, sempre buscando mais. Sem-
pre pensava em trazer o pessoal todo
junto, sempre procurando crescer. Tan-
to que a Cooperbatata comegou den-
tro do Complexo Frigorifico”, afirma.
“Sempre batalhando e crescendo, mas
sempre querendo trazer os outros pro-
dutores com ele. Ele mostrava o cami-
nho. Tinha o perfil de lider”, completa.
Além disso, o gerente também men-
ciona que outra caracteristica dele era
a solidariedade. “Ele sempre ajudou
muito e nunca demonstrou, pois nao
era de querer mostrar o que fazia”, re-
corda.

“Agradecemos ao Beto por tudo o que
fez pela sociedade e por todos os pro-
dutores que estiveram ao seu lado.
Somos gratos por todo os ensinamen-
tos. Ele sabia muito de tudo um pouco.
Era um professor para todos nés”, frisa
Fabio. “Infelizmente, ele ndo estd hoje
mais com a gente, mas foi muito im-
portante para todos nos”, finaliza.
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Projetando a bataticultura no cenario nacional

Estimulando o cooperativismo, Betao alavancou o cultivo de batatas na regiao vargengrandense

A Cooperbatata certamente é um
dos marcos da vida de Betdo.
Uma das principais cooperativas
do setor agricola do Brasil, a ins-
tituicdo foi fundada em 1999 e
teve o agricultor como seu prin-
cipal incentivador. De grande
importancia para a bataticultura
nacional, a entidade conta com
mais de 250 cooperados, trés
filiais e uma projecao de fatura-
mento para 2019 na ordem de R$
100 milhodes.

A Cooperbatata é presidida atual-
mente por Lucas Ranzani, o qual
tinha Betdao ao seu lado, como vi-
ce-presidente. “A perda dele foi
irreparavel. Era uma pessoa que
acreditou e comegou a produzir
em apenas um hectare. E neste
hectare construiu um império. Era
uma pessoa que sempre acredi-
tou no seu sonho e na forca de
trabalho. Foi isso que fez a vida
inteira. Era apaixonado pelo tra-
balho”, afirma. “Era uma referén-
cia no agronegdcio pelo seu cara-
ter, honestidade e transparéncia.
Sempre trabalhou muito para

conseguir o que queria e construir
seu sonho. Vargem Grande do Sul
perde uma referéncia no agrone-
goécio, que deixou um legado de
muitos anos de experiéncia e tra-
balho”, completa o presidente.

EMPENHO E DEDICAGAO

Ao comentar sobre a criagdao da
cooperativa, Lucas afirmou que
a instituicdo foi fundada por um
grupo de agricultores e Betdo
sempre foi o pioneiro. “Ele colo-
cou energia nisso, sempre res-
saltando a importdncia de se
criar um grupo, a ponto de doar
seu tempo, indo para Sao Paulo,
buscando parcerias e se reunin-
do com multinacionais”, relata o
presidente, lembrando ainda o
empenho e dedicagao do agricul-
tor na fundagdo do laboratério de
analises de virose em batata se-
mente. “Ele deixou para nds toda
uma filosofia de muito trabalho,
de trabalhar sempre com trans-
paréncia e incentivando o coope-
rativismo acima de tudo”.

Para Lucas, uma das marcas da
personalidade de Betao era o per-
fil empreendedor e o talento para
negocios. “Foi um lider. Era uma
pessoa extremamente pragmati-
ca e resolvida. Tinha bom senso.
Quando sentava para negociar,
era um otimo negociador. Os pio-
res problemas ele resolvia de for-
ma menos traumatica possivel”,
recorda.

CONTRIBUICOES
O trabalho desenvolvido na ba-
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GAZETA DE VARGEM GRANDE

Atuante: Betdo tinha uma participacdo bastante ativa na Cooperbatata

taticultura por Betdao foi fun-
damental para transformar a
regidao vargengrandense em re-
feréncia nacional na producdo
do tubérculo. “Para montar a
Cooperbatata, ele chegou a dar
a estrutura da fazendo como
garantia para poder ter cré-
dito. Com isso, ele conseguiu
uma negociagcao melhor para os
produtores e, assim, desenvol-
veram a bataticultura em Var-
gem. Hoje ela estd alavancada
e solidificada com a Cooper-

batata, a ABVGS, o Complexo
Frigorifico e o Condominio dos
Bataticultores. Todas essas ins-
tituicdes sdo reconhecidas na-
cionalmente e tiveram o Beto
como um de seus fundadores.
Ele deixa como contribuicao a
sua participacdao, sua doacado e
seu trabalho nessas entidades”
afirma Lucas. “"Temos muito o
que agradecer, pois a batati-
cultura de Vargem persiste até
hoje porque existem essas ins-
tituicdes”, frisa.
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Amor pela Cooperbatata e dedicacao as causas sociais

“O convivio com ele sempre foi muito intenso no sentido de aprendizado. Ele tinha uma energia que nao era dele”, lembra Lucas Ranzani

Durante este periodo em que esta
a frente da Cooperbatata, Lucas
vivenciou grandes momentos ao
lado de Betdo. “O convivio com ele
sempre foi muito intenso no senti-
do de aprendizado. Ele tinha uma
energia que nao era dele. Era uma
pessoa que acordava por volta das
4h ou 5h e ligava as 6h para sa-
ber o que iriamos fazer ou o que
estavamos fazendo. E as 20h es-
tava conversando de negdcios. Era
0 maior prazer do mundo para ele
fazer negdcios”, conta. “A pessoa
quando faz o que gosta ndo vé o
tempo passar. E ele era essa pes-
soa! O maior prazer dele era ir na
fazenda”.

Para Lucas, o agricultor deixou im-
portantes licbes a todos 0os mem-
bros da diretoria da cooperativa e
demais cooperados. “Aprendemos
com ele a sermos sempre trans-
parentes e nunca deixar duvidas
sobre qualquer assunto. Qualquer
reunido que a gente faz, nunca é
de porta fechadas. Tudo é sempre
de porta abertas aos cooperados”,
conta. “Sempre que ia decidir algo,
ele ndo gostava de decidir sozinho.
Tinha que ter alguém junto. Era
muito transparente e justo nessas
questdes. Tinha um amor profundo
pela Cooperbatata e por tudo que
fazia”, observa o presidente.

Lucas ainda afirma que Betdao sem-
pre sera lembrado na cooperativa.

ARQUIVO/JORNAL DO PRODUTOR

Diretoria: Lucas Ranzani junto com Betdo em evento da cooperativa

“A gente vai trazer ele sempre na
memdéria para que possamos de-
cidir as coisas sempre da forma
mais correta, como ele sempre nos
ensinou”, assegura. “Gostaria de
agradecer a confianga em mim de-
positada e dizer que o Beto sempre
serd lembrado em cada decisdo
que formos tomar. Obrigado Beto!”

FILANTROPO

Uma caracteristica marcante de
Betdo foi a filantropia. Dedicado as
causas sociais, ele foi fundador da

PROJETOS SOB MEDIDA PARA
GARANTIR SUA PRODUTIVIDADE
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Associagao Setembro em Vargem
Grande do Sul, a qual conta com
uma sede prépria - doada por ele
- e ja fez mais de R$ 1,5 milhdo de
doagbes para o Hospital de Carida-
de. “Era uma pessoa que tinha um
lado filantropo bem agugado. Era
um cara de coragcao maravilhoso,
com uma intensidade e preocu-
pacao com o préximo que poucos
teriam.

Tive a oportunidade de presenciar
isso de perto. Aquele que realmen-
te precisava, ele nunca deixou de

PR M0 4000 VERRE

ajudar”, lembra Lucas.

Além disso, ele relata que Betao
foi doador por muitos anos de 6%
de seu Imposto de Renda para o
CMDCA (Conselho Municipal do
Desenvolvimento da Crianga e do
Adolescente) e também todo seu
capital social de 20 anos para a As-
sociagdo Setembro. “A associagao
foi uma ideia que ele teve no sen-
tido de tornar as doacoes de forma
mais justa para as instituigdes. Ele
conseguiu fazer da Associagao Se-
tembro uma entidade representa-
tiva e que vai conseguir mudar o
perfil dentro de Vargem. Para se ter
ideia, ela atende hoje todas as en-
tidades regularmente constituidas,
deste a Apae até a Casa do Menor
Dom Bosco. Além disso, conseguiu
mais de 150 exames para diagnos-
ticar o cancer de mama nesta cam-
panha de outubro”, destaca.

AJUDANDO SEMPRE
Paralelamente a tudo isso, Betdo
ajudou muito o Hospital de Carida-
de, chegando até a doar um pogo
artesiano a entidade - que tam-
bém é auxiliada pela Cooperbatata
por meio de doagdes mensais para
custear a alimentagao. Em meio a
essas agoes, ele ainda ajudava ins-
tituicdes da regidao, como o Hospi-
tal de Amor em Barretos (SP), por
exemplo, e até de outros estados,
como em Goias.

BAUER-BR.COM

Av. Virgilio Forlin, 230 - Jd. Primavera ‘ Vargem Grande do Sul (SP)
Fones: (19) 3641-5756 | (19) 98143-5960 | (19) 99853-8259
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Enquanto Deus

nos permitir viver...

Enquanto a terra

nos deixar plantar e co/he:;_.,_
4

Vocé estara conosco!
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PARA O SR. CARLOS ALBERTO DE OLIVIERA
FILHO, UM DOS FUNDADORES DA ASSOCIACAO
DOS BATATICULTORES DE VARGEM GRANDE

DO SUL, A ABVGS, O NOSSO OBRIGADO E
MUITO POUCO. MAS, O RECONHECIMENTO,
ISSO SIM, E PARA SEMPRE.

Texto e edicao: Pipers Design
Imagem: Aldeia Criativa
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Betao teve participacao ativa no Condominio dos Bataticultores

Instituicao atendeu 1.100 colhedores de batata durante a safra deste ano,
garantindo o bom relacionamento entre o trabalhador e o empregador

Fundado em 2003, o Condominio
dos Bataticultores surgiu para
suprir e regularizar toda a mao
de obra na colheita da batata,
uma vez que até entdo uma boa
parte dos lavradores trabalhava
na informalidade. Desde entado
varios produtores tiveram gran-
de participacao junto a institui-
gao, como Marcelo Cazarotto, Si-
mone de Oliveira, Anténio Carlos
Gongalves Filho, Pedro Hayashi,
Fabio Canela, Sérgio Canela, en-
tre outros nomes, o que demons-

O CONDOMINIO

tra sua importancia tanto para os
empregadores rurais, como para
os trabalhadores da safra.

Durante esses anos, Betdo teve
uma forte atuagao junto ao con-
dominio, contribuindo assim para
seu crescimento. “Ele sempre
teve participacdo ativa, junta-
mente com outros produtores de
nossa regido. E com certeza so6
estamos atuantes em razao des-
ta unido que muito nos fortale-
ce a cada dia”, afirma Lenoir dos
Santos, responsavel pela entida-

Na safra deste ano, cerca de 1.100 colhedores de batata foram
assistidos pelo Condominio dos Bataticultores, com todos seus di-
reitos garantidos, recebendo pontualmente, tendo o FGTS (Fundo
de Garantia do Tempo de Servigco) depositado e, ganhando suas
verbas rescisorias ao final da colheita. E o reflexo disso foi sen-
tido na economia. “Em nossa cidade, durante o periodo da safra
da batata, foi injetado na economia local cerca de R$ 100 mil por

dia”, explicou Lenoir.

Além de beneficiar os trabalhadores, o condominio também tem
grande importancia para os empregadores rurais. “Olhando pelo
lado do empregador, este tem um custo a mais, porém, esse custo
€ que da garantias futuras, pois ele esta protegido, uma vez que
todos os encargos trabalhistas foram pagos rigorosamente em
dia, os trabalhadores recebem rigorosamente em dia e também
recebem suas verbas rescisorias em dia. Desta forma podemos
dizer que através do Condominio dos Bataticultores a relagdo em-
pregado e empregador é muito boa para ambas as partes”.

Email: lupercio.dutra@gmail.com | Fone: (19) 3671-2499

Cel: (19) 99285-0510 Vivo | (19) 992542021 Claro
RUA JOSE SORIANO, 290 - B. INDUSTRIAL - CASA BRANCA -SP

de.

Para ele, a personalidade forte e
a transparéncia eram as princi-
pais caracteristicas do agricultor.
“O Beto, particularmente para
mim e acredito que pra todos os
envolvidos na agricultura, sem-
pre foi uma referéncia. Era uma
pessoa muito firme nas suas de-
cis0es, honesta ao extremo e ri-
gido. O que sempre admirei foi
que com ele nao tinha meias pa-
lavras. Ele falava o que tinha de
falar e também ouvia quando ne-
cessario”.

CADEIA PRODUTIVA

Lenoir ainda menciona que a
participagdao de Betdo foi funda-
mental para alavancar a batati-
cultura vargengrandense, trans-
formando a regido em uma das
mais importantes produtoras do
tubérculo do pais. “A nossa re-
gido é referéncia na agricultura
nacional, principalmente, pela
organizagdao que se tem, uma
vez que através da atuacdo do
Beto e, claro, juntamente com
outros lideres na agricultura lo-
cal, conseguimos, pode-se dizer
assim, a exceléncia. Tanto é fato
que, pelo menos até onde sei,
sé em nossa regido é que existe
uma associagcdo de bataticulto-
res, um complexo frigorifico -
para a armazenagem de batata
semente -, um condominio de
produtores rurais e, jamais po-
deria deixar de ressaltar, a Coo-
perbatata, sendo todas essas
entidades trabalhando para o
mesmo fim, ou seja, o sucesso
de nossos agricultores”, comen-
ta. O Beto vai fazer muita falta
para toda a cadeia produtiva da
batata, mas tenho certeza que,
com tudo que ele nos ensinou,
vamos nos esforgar ao maximo
para dar continuidade ao seu
trabalho junto as nossas enti-
dades que atuam em prol dos
agricultores”.

Eucalipto Tratado
)35630400 OU (19)99575-7555

Lenoir: “O Beto vai fazer muita falta para
toda a cadeia produtiva da batata”

ALICERCE

Ao falar sobre as contribuicdes de
Betdo durante sua trajetéria, Le-
noir destaca a filosofia de traba-
lho dele, a qual considera o alicer-
ce que possibilitou impulsionar a
bataticultura regional. "Na minha
opinido, a maior contribuicdao que
o0 Beto nos deixou foi seus ensi-
namentos. Estes ensinamentos
irdo nos dar sustentabilidade para
continuar na luta. E claro que a
sua participagcdo na criacdo da
ABVGS, do Complexo Frigorifico,
do Condominio e da Cooperbata-
ta foi de suma importancia e deu
um enorme suporte para todos os
produtores da regido, tanto é que
hoje somos respeitados no meio
da agricultura em nivel nacional”,
declara o responsavel pelo con-
dominio. “Agradeco a Deus por
ter tido o prazer de trabalhar ao
lado do Beto no escritorio da Fa-
zenda Campo Vitdéria nos anos de
2003 a 2005, onde posso dizer
que foi para mim uma escola de
vida. Aprendi muito e sé tenho de
agradecer. Como consideragao fi-
nal quero dizer que tenho certeza
gue todos os ensinamentos que
ele nos passou vao ser seguidos,
pois desta forma tenho a convic-
¢ao que continuaremos sendo re-
feréncia para toda a agricultura
nacional”.

Comercializamos
Todas as Medidas

15 anos
GARANTIA
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Associacao Setembro, um sonho concretizado

Instituicao partiu de uma iniciativa de Betao e ja repassou mais de R$ 2,5 milhdes para entidades assistenciais

A criagao da Associagdo Setembro esta
entre um dos principais marcos da vida
de Betdo. A instituicao foi fundada em
2017 e tem como objetivo captar re-
cursos e amparar as entidades assis-
tenciais de Vargem Grande do Sul.

Na época, o agricultor estava preocu-
pado com a situagcao que o Hospital
de Caridade vinha passando. Diante
disso, ele reuniu empresarios da cida-
de para formar a instituicdo. Apoiada
em trés pilares - sustentabilidade,
solidariedade e transparéncia -, a
associacdo tem contribuido signifi-
cativamente para o desenvolvimento
econdmico e social do municipio. Para
se ter ideia, em trés anos de ativida-
de ja foram repassados cerca de R$
2,5 milhdes para as instituicdes locais
através de investimentos e compra de
materiais e equipamentos atendendo
as necessidades mais urgentes. Isso
sem contar agdes visando o bem es-
tar da populagdo como a Campanha
Outubro Rosa, que disponibilizou mais
de 220 mamografias gratuitas, assim
como o Projeto Descarte Consciente,
gue recebendo lixo eletrénico e faz a
destinagdo correta, entre outras ini-
ciativas.

Betdo foi um dos maiores doadores da
Associacdao Setembro e sempre esteve
na linha de frente, participando ativa-
mente de todas as conquistas, primei-
ro como presidente e, recentemente,
como vice. Nos ultimos anos foi tam-
bém o maior doador do Fumcad (Fundo
Municipal da Crianga e do Adolescente)
e sempre esteve engajado em campa-
nhas de divulgagdo sobre a destinagao
do Imposto de Renda (IR).

ASSOCIACAO

_ SETEMBRO

-

DIVULGAGAO/ASSOCIACAO SETEMBRO

Uniao: Betédo junto com os membros da diretoria da Associa¢do Setembro

EMPENHO

A Associagdo Setembro é presidida
atualmente por Murilo Bignardi Halla, o
qual acompanhou a trajetoéria de Betdo
e vivenciou momentos muito especiais
ao seu lado na instituicao. De acordo
com o presidente, o agricultor era mui-
to empenhado em ajudar a sociedade.
“Conheci um lado muito marcante do
Beto, um lado de compaixao. Isso era
uma forga muito grande. Era uma cha-
ma interna que movimentava ele. Nao
tinha hora, nem dia. Tinha paixao em
ajudar”, afirma.

Para Murilo, o convivio na instituicdo

foi um verdadeiro aprendizado. “O
Beto sempre foi muito objetivo e de-
terminado. Quando ele queria fazer
algo para ajudar, ele movimentava
tudo o que estivesse ao seu redor para
conseguir isso”, relata. “Ele nunca me-
diu esforgos. Ele criou uma estrutura
de negdcios muito grande, com muita
gente envolvida, mas mesmo assim,
sempre arrumava tempo e fazia ques-
tdo de estar participando da Associa-
Ggao Setembro”.

muito com Betdo. “A determinagao
e 0 engajamento em prol da socie-
dade foi algo incrivel que eu tive a
oportunidade de conhecer. Esse lado
cuidadoso e amoroso com o proxi-
mo”, lembra. “E um orgulho fazer
parte da associagdo junto com todos
os envolvidos e saber tudo o que ja
foi feito nesses trés anos de existén-
cia. Que tudo surgiu de uma semen-
te plantada por Beto. Um agricultor
cultivou a semente de uma institui-
cdo que hoje ajuda varias pessoas
e entidades da cidade”, destaca o
presidente.

SEMENTE PLANTADA
Murilo ainda relata que aprendeu

.%Qmermgem
6@/@% de @&Milg Jilho
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Seu trabalho nos inspirou a semear esperanca e
desenvolvimento, cooperando perante todas as
adversidades, cultivando o aprendizado e colhendo
respeito de toda comunidade.

Fazer o bem sem olhar a quem.

Seu exemplo ira perdurar para sempre.

Por isso, agradecemos por todos seus ensinamentos.

Uma homenagem da familia Sicredi ao nosso
cooperado e parceiro Garlos Alherto de Oliveira Filho
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Betao tinha uma missao especial: ajudar os mais necessitados

Em meio as ac¢oes filantrépicas, agricultor também estava preocupado com a populagao diante da pandemia

A lideranca era uma caracte-
ristica marcante de Betdo, seja
no campo ou nas acgdes sociais
que participava. De acordo com
Murilo, o agricultor conseguia
envolver a todos, em um ver-
dadeiro espirito de equipe. “O
Beto era um ‘maestro’. Ele sa-
bia organizar qualquer lugar em
que estava. Sabia colocar o time
para se movimentar. Conseguia
‘tirar a melhor musica’ no mo-
mento em que estava envolvi-
do e ajudar da melhor forma. O
Beto sempre teve essa caracte-
ristica muito forte de lideranca
e de apoio. E sempre ouvindo
muito”, descreve. “Vamos sentir
muita falta dele. Ele levantava a
poeira e fazia acontecer!”, frisa
o presidente da Associagao Se-
tembro.

EMOCAO

Em seu trabalho na instituicao,
Murilo teve a oportunidade de
presenciar varios momentos
em que o agricultor deixava a
emocdo transparecer. “Por va-
rias vezes presenciei o Beto se
emocionar em entregas, con-
quistas, arrecadacdes ou mesmo
ao apoiar pessoas. Era um lado
muito bonito dele e que vai fazer
muita falta para a gente”.
Lembrando de algumas passa-
gens, Murilo conta que o agricul-
tor sempre enaltecia a importan-

DIVULGAGAO/ASSOCIACAO SETEMBRO

Iniciativa: Betdo sempre destacou a importancia da uniao das pessoas em prol de uma causa

cia da familia e do associativismo
por onde passava. “Em alguns
eventos, eu o vi falar da forga da
familia e também da forca das
pessoas juntas com um objetivo
em comum”, recorda.

MISSAO CUMPRIDA

Outro fato marcante para o pre-
sidente foi a inauguracdao da
nova sede da Associagdao Setem-
bro. “"A cada dia que a associa-
¢do tomava mais corpo, parece
que fazia mais sentido para Beto
a sua trajetédria filantropica”, ob-
serva. "0 sentimento que vivia-
mos, era de mais uma missdo

cumprida e viamos isso através
da emocdo do sr. Beto”, conta.

OUTRA MISSAO:
ALIMENTAR AS PESSOAS
Com o inicio da pandemia de Co-
vid-19, a preocupacgao de Betao
era como as pessoas se alimen-
tariam diante do alto indice de
desemprego e do fechamento de
varios comércios.

“Uma vez, Beto me ligou a noite
para conversarmos sobre isso.
Na ocasidao, ele falou assim:
‘Murilo, temos que ajudar a po-
pulagdo, temos que fazer nossa
parte. Nos, durante a pandemia,

ndo sabemos se na Fazenda vai
ter gente para colher, se sera
permitido, perante essa situa-
¢do. Mas eu tenho que plantar,
porque tenho que alimentar a
populacdo’. Isso foi uma coisa
que me marcou muito”, afirma
0 presidente. Vale destacar que
neste periodo de pandemia, a
Associagdao Setembro montou
mais de 700 cestas basicas para
doar as familias carentes. Dian-
te de toda essa trajetéria, Muri-
lo destaca a maior licdo deixada
pelo agricultor: “Agir em prol da
sociedade e das pessoas neces-
sitadas”, finaliza.

Durante 37 anos, em cada passo, em cada decisdo,

o Sr. Anderson Claiton de Oliveira, carinhosamente
conhecido como Tuca, nos ensinou que os pilares de uma
grande empresa e de uma sociedade, séo construidos por
pessoas que vao além das suas responsabilidades e que
fazem a total diferenca em sua comunidade.

Esse aprendizado ficard para sempre

em nossa historia, assim como o seu olhar doce
e 0 seu imenso sorriso cheio de vida, ficarao
para sempre em nNossos coragoes.

Grupo Santa Vitoria.

SANTA
VITORIA



Durante toda sua existéncia teve como
principais caracteristicas o trabalho,

a honra e a honestidade.

Batalhador, dedicou-se a agricultura com
amor e carinho, pois sabia que sua missao
era levar alimento nas mesas das familias.
Como pai e marido, foi exemplar, cultivando
0S mais nobres principios, sempre baseado
no amor, carinho e respeito.

Como filantropo, doou-se para ajudar ao proximo e nao media esfor¢os para iSso!
Enfim, Beto foi um verdadeiro exemplo para todos nos!

Em meio a este momento de Iluto, manifestamos aqui nossas condoléncias a toda familia.
Que Deus abencgoe e traga o conforto necessario ao coracao de cada familiar.

Complexo Frigorifico dos Bataticultores
da Regiao de Vargem Grande do Sul



@ Pag. 18

Com 54 anos, Tuca foi mais uma vitima da Covid-19

Anderson Claiton de Oliveira era considerado o brago direito de Betao na conduc¢ao dos negoécios

A Covid-19 também vitimou An-
derson Claiton de Oliveira, o co-
nhecido Tuca, funcionario do Gru-
po Santa Vitéria e considerado seu
braco direito de Betdo na conducdo
dos negdcios. Ele trabalhou duran-
te 37 anos ao lado do agricultor e
era responsavel por fazer acertos,
compras e também outros procedi-
mentos administrativos.

Conforme apurado, muitas das tra-
tativas de negdcios que aconteciam
entre os parceiros do Grupo Santa
Vitéria, passavam por suas maos.
Com responsabilidade e uma ma-
neira carismatica de tratar a todos,
conquistou amigos, tanto do lado
dos produtores rurais, como tam-
bém das muitas pessoas envolvi-
das com as agdes que o conglo-
merado desenvolvia em Vargem e

regiao.

Tuca desfrutava grande confianga
de Betdo e, devido sua dedicagao e
parceria ao longo desses anos, era
considerado um verdadeiro mem-
bro da familia. Sua morte ocorreu
poucas horas antes do falecimen-
to do agricultor, gerando também
uma grande consternagao.

Tuca tinha 54 anos e deixou a mae
Olinda Fregini de Oliveira, a esposa
Elaine, os filhos Livia e Vitor, as ir-
mas Vevé e Fernanda, os cunhados
Rodrigo e Anderson e demais fami-
liares. Seu sepultamento ocorreu
no Cemitério da Saudade.

Anderson Claiton de Oliveira era
conhecido por sua dedicacao ao
trabalho

ARQUIVO PESSOAL

em nossa historia.

MNossa homenagem a José Canela Sobrinho,
um dos fundadores da Cooperativa dos
Bataticulltores da Regido de Vargem Grande

do Sul, e cooperado nos 21 anos de Cooperbatata.

Seus feitos e conquistas, permanecerdo

Nosso muito obrigado por tudo.

José Canela foi um
dos fundadores da
Cooperbatata

COOPERBATATA

José Canela Sobrinho morre aos 72 anos

Faleceu no dia 3 de novembro, o bataticultor José Canela Sobrinho. Bas-
tante atuante na agricultura vargengrandense, ele integrava a ABVGS e
foi um dos fundadores da Cooperbatata.

José deixou a esposa Paulina Canela, os filhos Tania Aparecida, Sérgio,
Ricardo, Flavia e Adriana, o genro Marcos e as noras Leila e Aline. Deixou
ainda os netos Daiana, Alicia, Tassiane, Guilherme, Bruno, Iago, Serginho,
Rafael, Vitor Hugo e o bisneto José Augusto. Seu sepultamento ocorreu no
Cemitério da Saudade.

DIVULGAGAO/ARQUIVO PESSOAL
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IAC produz cerca de 500 toneladas de sementes genéticas por ano

Dentre as sementes produzidas estdao cerca de 16 espécies, totalizando uma média
de 45 cultivares desenvolvidas pelo instituto

Em Campinas, na Fazenda San-
ta Elisa do Instituto Agronémico
(IAC), nasce boa parte das se-
mentes de diversas culturas que
formam os campos em diferentes
estados brasileiros. A instituicao
faz parte da Secretaria de Agri-
cultura e Abastecimento do Esta-
do de Sao Paulo e produz as se-
mentes genéticas das cultivares
de plantas agricolas como arroz,
feijao, trigo, milho, milho-pipoca,
triticale, aveia, amendoim e tan-
tas outras e as transfere para os
setores de producao.

O caminho que leva a ciéncia e a
tecnologia aos campos e as traz
de volta as cidades na forma de
produtos e servigos é pavimen-
tado por competéncia cientifica
e investimentos no setor de pes-
quisa, desenvolvimento e inova-
gao.

Ano a ano, o Instituto produz
cerca de 500 toneladas de se-
mentes genéticas. “"Embora este
numero pareca baixo, o resultado
final é grande porque a semente
genética ainda serd multiplicada
outras cinco vezes; entregamos
a primeira geragao as empresas
de multiplicagao e estas vao mul-
tiplicar e repassar aos agricul-
tores”, explica Alisson Fernando

DIVULGAGCAO/SAA
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Importancia: a semente genética é considerada pelos especialistas como condig¢do para
obter bom desempenho na agricultura

Chiorato, pesquisador do IAC, da
Agéncia Paulista de Tecnologia
dos Agronegodcios (APTA).

O Nucleo de Producdao de Se-
mentes do IAC é responsavel por
produzir a semente genética exa-
tamente com as mesmas quali-
dades obtidas nas pesquisas de
melhoramento de cada cultura.
Na unidade também ha espacgo
para organizacao de sacarias de
papel e de rafia, usadas para em-

balar os produtos, e atendimento
ao publico.

PRODUGCAO

A semente genética é considera-
da pelos especialistas como con-
dicdao para obter bom desempe-
nho na agricultura. Ela carrega
as caracteristicas agronomicas
alcangcadas por meio da pesqui-
sa e garantem ao agricultor a
identidade do material que vai a

Homenagem

E com grande pesar que nés da diretoria do
Condominio dos Bataticultores da Regiao de
Vargem Grande do Sul nos despedimos do

nosso amigo e parceiro JOSE CANELA SOBRINHO.
Nosso grande amigo e companheiro de jornada,
em todos os lugares por onde passou fez grandes
amizades. Ira deixar uma enorme saudade nos
coracoes de todos aqueles que o0 conheciam.
Sempre sera lembrado pelo profissionalismo,
honestidade, lealdade e competéncia.
Um homem verdadeiro e humilde, um exemplo
digno de ser imitado.

campo. Sem essa garantia que
somente a semente genética
proporciona, o agricultor corre o
risco de perder os investimentos
feitos na instalacao da lavoura.
O IAC mantém a producdo de
sementes genéticas em pleno
funcionamento, alinhada as di-
retrizes colocadas pela legislacao
brasileira 0 que garante maior
eficiéncia produtiva. O objetivo é
repassar a sociedade os produtos
resultantes da ciéncia agronomi-
ca conduzida no Instituto.
Dentre as sementes produzidas
estdao cerca de 16 espécies, to-
talizando uma média de 45 cul-
tivares desenvolvidas pelo IAC.
A selecao do material que vai
para a producao de sementes
passa, sobretudo, pelo critério
de aceitabilidade demonstrada
pelo setor agricola. “Depen-
dendo da aceitabilidade, dire-
cionamos o trabalho de melho-
ramento genético na atividade
de pesquisa ou, se for o caso,
consideramos a possibilidade
de excluir o material do merca-
do”, afirma Chiorato. A produ-
cdo de sementes genéticas das
cultivares IAC, ocorre de acor-
do com a demanda dos agricul-
tores.

Neste momento c//f/é/f deivamos o n0SSOS MALS Siceros pesames aos fa/f(/%'a/‘e&' e

anipos de José Canela Sobrinko, Que Deas conforte o coragio de todos!

GIINIII!MiNIﬂ DOS BATATIGULTORES
DA REGIAO DE VARGEM GRANDE DO SUL
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Casa Branca é uma das maiores produtoras de jabuticabas do Brasil

Municipio tem 47 produtores, os quais dedicam, em média, trés hectares para a producao da fruta em suas propriedades

A producdo paulista de jabuticaba é
uma das principais do Brasil e tem se
destacado a cada ano que passa. Para
se ter ideia, dados da Companhia de
Entrepostos e Armazéns Gerais de Sao
Paulo (Ceagesp) — um dos maiores
centros de comercializagdo do Pais -
apontam que das 2.445,85 toneladas
recebidas e comercializadas por 39
atacadistas em 2019, 98,54% vieram
de propriedades paulistas.

Com quase 30 mil habitantes, Casa
Branca ostenta o titulo de “Capital
Estadual da Jabuticaba” e estéd com a
producdo a todo vapor. Segundo da-
dos do Levantamento Censitario das
Unidades de Producao Agropecudria
(LUPA), realizado pela Secretaria de
Agricultura e Abastecimento, sao mais
de 22 mil jabuticabeiras na cidade,
sendo 17 mil na area rural e 5 mil pés
espalhados de forma difusa na area
urbana. “Aqui na regido central de Sao
Paulo, o clima garante uma fruta doce
e saborosa. Este ano, por conta do cli-
ma mais seco e quente que dominou
o inverno, é possivel que haja uma re-
dugdo na produgdo, mas a expectativa
€ que as bagas estejam ainda mais
doces, pois essas condicbes aceleram
a maturacdao e deixam a fruta com
maior concentragao de aglcares”, ex-
plica André Luiz Antonialli, engenhei-
ro agronomo responsavel pela Casa
da Agricultura local, ligada a area de
atuacao da Coordenadoria de Desen-
volvimento Rural Sustentavel (CDRS)
Regional Sdo Jodo da Boa Vista.

i ' . & s " i

Segundo o0 agrénomo, 0 municipio tem
141 hectares cultivados por 47 produ-
tores, os quais dedicam, em média, em
suas propriedades, trés hectares para
a producdo de jabuticaba. "A média
de produgdo considerada é de mais
ou menos 90 kg por planta, o que nos
leva a aproximadamente 2.000 tonela-
das da fruta produzidas, por safra, em
nosso municipio. Por esses dados, Casa
Branca é considerada a maior produ-
tora paulista e uma das maiores do
Brasil. A area cultivada tem se mantido
estavel, com tendéncia a um aumento
no numero de plantas, devido ao aden-
samento de plantio em areas de reno-
vagao de pomar irrigados. A colheita
ocorre naturalmente entre setembro e
novembro, dependendo muito das con-
digdes climaticas do ano e se o pomar
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Casa Branca tem mais de 22 mil jabutiiras, sendo 17 mil na zona rural e 5 iI na nea ilrbana
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¢ irrigado ou ndo. Para este ano, preve-
mos uma queda na safra, a ser confir-
mada de acordo com o balango térmico
e hidrico na regido. Consideramos que
a cadeia produtiva da jabuticaba é de
relevancia para a economia do muni-
cipio, sendo geradora de renda e em-
pregos diretos e indiretos no campo,
principalmente na época de colheita.
Na safra passada foram empregadas
mais de 500 pessoas”, detalha.

Para os interessados em iniciar na
cultura, Antonialli faz uma ressalva.
“A jabuticaba é uma cultura rentavel,
mas que demora anos para iniciar a
producgdo. Por isso, principalmente os
pequenos produtores, devem diversi-
ficar a drea com outras culturas e/ou
atividades, para ter renda ao longo da
implantagao do cultivo da fruta”.
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Perceba orisco, proteja a vida.
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IMPORTANCIA PARA A CIDADE
Viveirista, integrante de uma familia
que tem mais de meio século de tra-
dicdo na producao de mudas de jabu-
ticaba, José Carlos Rezende Nogueira
fala sobre a fama da cidade, conheci-
da como a capital da fruta no Estado
de S3o Paulo, a qual conta, inclusive,
com uma festa anual onde podem ser
degustados pratos a base de jabutica-
ba, bem como produtos de higiene e
beleza tendo a fruta como ingrediente.
“A nossa cidade tem muita histdria
com a producdo de jabuticabas, pois
estamos em regidao de Mata Atlantica,
que é o seu centro de origem. Além
disso, tem tradicdo com as inUmeras
propriedades que cultivam ha décadas
e com a producdo de mudas, como é
0 caso da minha familia, na qual meu
pai comecou o viveiro ha 55 anos.
Por essa longa historia, foi instituida
a festa anual da jabuticaba, cuja pri-
meira edigao data do final da década
de 1920, quando algumas mulheres
preparam pratos tendo a fruta como
ingrediente principal. Mas, logo apos
essa realizagdo, houve um hiato de
muitos anos e a festa foi retomada na
década de 1960. Apds outra parada,
ela foi retomada na década de 1990.
Por esse histérico e a grande produ-
¢ao, em 2012, Casa Branca foi estabe-
lecida por lei como a Capital Estadual
da Jabuticaba, o que fez com que as
frutas produzidas aqui se tornassem
uma referéncia e uma marca no Pais”,
comenta.
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Familia Fagan: tradicao no cultivo de jabuticaba

Sitio Boa Vista abriga um dos maiores pomares do Brasil.
Sao 1.600 jabuticabeiras e toda a produgao é comercializada na Ceagesp

Com uma tradicao iniciada pelos
primeiros imigrantes que vie-
ram da Italia no inicio do sécu-
lo passado, uma parte da fami-
lia Fagan, que se estabeleceu no
municipio de Casa Branca, deu
inicio a um dos maiores pomares
de jabuticabeiras do Estado de
Sao Paulo. “Meus av0ds tiveram
a visao, muito boa por sinal, de
transplantar jabuticabeiras para
as lavouras de café, com o ob-
jetivo de ter uma atividade agri-
cola mais facil de se trabalhar”,
conta Neusa Fagan, que ao lado
de outros integrantes da familia
- Valdir, José Roberto, Rubens,
Carlos, Arlei, Angela e Ana Maria
Fagan - da continuidade a tradi-
¢do de cultivar jabuticaba como a
principal atividade agricola.

Contando um pouco mais da
historia da familia, Neusa rela-
ta como o amor por esta cultura
teve inicio. “Como as jabuticabei-
ras demoram anos para frutifi-
car, meus avos foram adquirindo
mudas e formando os pomares
(muitas dessas plantas ainda es-
tdo na propriedade da familia),
mas como precisavam de renda
fizeram um plantio consorciado
de jabuticaba e laranja. Quando
comegaram a colher as primeiras
jabuticabas, a producgdo seguia

Neusa Fagan mostra as jabuticabeiras no Sitio Boa Vista

de trem para a Estacdo da Luz
em Sdo Paulo e de |a seguia para
0 Mercado Central (atual Mer-
cado da Cantareira). A fruta era
embalada em cestas de bambu,
feitas na cidade de Itatiba, e co-
bertas com galhos de jabutica-
beira”.

PRODUCAO

Atualmente, no Sitio Boa Vis-
ta, a familia tem 1.600 pés de
jabuticaba em 20 hectares, cuja
producdo é toda comercializada
na Ceagesp. “Hoje, a cultura da
jabuticaba é toda mecanizada;
apenas a colheita é feita ma-
nualmente. O manejo é realiza-
do com podas, adubacdo e cala-
gem, em um contexto de lavoura
comercial e muito profissional.
Investimos em um manejo bio-
l6gico de pragas e no uso ade-
quado de produtos quimicos,
com o menor indice de toxicida-
de possivel. Usamos muito es-
terco e adubos organicos para
fertilizacdo do solo. A colheita
€ manual, gerando um grande
numero de empregos para Casa
Branca e regido. Tudo isso é fru-
to de investimento de décadas
em um pomar que conta com
arvores centenarias e o plantio
continuo de novas plantas, as
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Producdo: frutos sdo vendidos na Ceagesp

quais comecgardo a produzir em
10 anos”, diz a produtora.

CUIDADOS

Sobre o periodo de seca, Neu-
sa salienta que a producao de
jabuticaba sofre como outras
culturas com o calor mais inten-
so, mas como € nativa da Mata
Atlantica tende a se adaptar as

e

intempéries climaticas. “As pers-
pectivas para a safra deste ano
sdo razoaveis, pois a nossa area
€ 100% irrigada por microasper-
sdo (mangueiras que levam agua
até o pé das plantas), mas, por
conta da escassez de chuvas, nos
adequamos para controlar muito
bem a agua, para nao haver des-
perdicio”.

” Produtividade

Qualidade
Genética

Animais criteriosamente
selecionados e avaliados pelo
Programa de Melhoramento
Genético Zebuino [PMGZ).
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Produtores poderao aderir ao programa de renegociacao de dividas

Modalidade esta disponivel para adesao até 29 de dezembro no portal Regularize

Produtores rurais, pessoas fisicas ou
juridicas, inclusive os agricultores fa-
miliares, terdo até 29 de dezembro
para renegociar débitos inscritos na
Divida Ativa da Unido com descontos
de até 100% nas multas, nos juros
€ nos encargos. A Procuradoria-Geral
da Fazenda Nacional (PGFN) langou
recentemente esta nova modalidade
para também auxiliar o setor agro-
pecuario durante a crise econémica
provocada pela pandemia de Co-
vid-19.

Os interessados poderdo acessar o
site da PGFN para conhecer as con-
dicbes de refinanciamento e aderir
ao programa. “E importante ressal-
tar que a modalidade estd disponivel
para adesdo dos produtores, no por-
tal Regularize até 29 de dezembro
deste ano", observa Wilson Vaz de
Araujo, diretor do Departamento de
Crédito e Informagdo do Ministério
da Agricultura, Pecuaria e Abasteci-
mento.

COMO PROCEDER

Primeiramente, o devedor deve rea-
lizar seu cadastro no portal Regulari-
ze, ir a opgao “Negociagdo de Divida”
e clicar em “Acessar o Sispar”. Em
seguida, o contribuinte preenchera
um formulario eletronico e sabera se
esta apto a renegociacdo e recebera
uma proposta de adesao.

O diretor ressalta que o programa
de renegociagdo da divida tem como
objetivo viabilizar a superacao da si-

NOVA NISSAN

tuacdo transitoria de crise econémi-
co-financeira dos produtores rurais
e agricultores familiares, potencial-
mente provocada pelos efeitos da
Covid-19 em sua capacidade de ge-
racao de resultados e na perspectiva
de recebimento dos débitos inscritos
em Divida Ativa da Unido.

O contribuinte interessado deve-
ra prestar informagbes, perante a

SOPRADORES
STIHL

Praticidade para
limpar suas rolhas.

5. . DO RIO PARDO

(19) 3608-2665

5. 5. DA GRAMA
(19) 3646-1705

FRONTIER

SAO JOAODABOAVISTA MOGI MIRIM

@0

80Re==090

AV. TREZE DE MAIQ, 729
fn: Perceba o nisco, proteja a vida. 19 3631.4100 (©19 9 9750.5656

R. PADRE ROQUE, 2911
19 3814.2600 (2199 9761.7462

PGFN, demonstrando esses impactos
financeiros sofridos. Com base na
capacidade de pagamento estimada
do contribuinte, sera disponibilizada
proposta de transacao para adesdo.

ABRANGENCIA

Com potencial de beneficiar até 210
mil produtores, o programa abran-
gera, desde que inscritas em Divida

J_
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Ativa da Unido, as seguintes dividas
de crédito rural: Funcafé- Leildo,
Fundo de Terras e da Reforma Agra-
ria, Funcafé - Dagdo Em Pagamen-
to, Securitizacdo, Pesa, Prodecer II,
Pronaf, Programa de Recuperacao
da Lavoura de Cacau na Bahia, Re-
coop, Receita Divida Ativa - Crédito
Rural - STN e o Programa Cédula da
Terra.
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Estudo avalia desempenho economico de ovinos em confinamento

Segundo pesquisa, o uso do confinamento na ovinocultura contribui para o aumento dos indices de produtividade,

Um estudo desenvolvido pela Embrapa
(Empresa Brasileira de Pesquisa Agro-
pecuaria) analisou o desempenho eco-
nomico de diferentes ragas de ovinos
mantidas em confinamento. O trabalho
foi apresentado na publicacao “Resul-
tados economicos do confinamento de
ovinos de diferentes grupos genéticos
no estado de Sao Paulo”, de autoria
dos pesquisadores Oscar Tupy e Sérgio
Novita Esteves e da zootecnista Gerla-
ne de Brito.

O estudo, que levou em conta o con-
texto atual de mercado para a carne
ovina, fez avaliagdo de cordeiros con-
finados durante a fase de terminacao
das ragas puras White Dorper, Ille de
France, Santa Inés e Texel, e do cruza-
mento destas com a raga Santa Inés.
Os resultados econdémicos mais pro-
missores, de acordo com Oscar Tupy,
foram com os grupos genéticos Ile de
France, White Dorper, Santa Inés e o
cruzamento meio sangue Ile x Santa
Inés.

O uso do confinamento na ovinocultu-
ra, segundo o estudo, contribui para o
aumento dos indices de produtividade,
melhorando o desempenho dos ani-
mais e a qualidade da carne. No en-
tanto, em razao dos custos elevados,
€ necessario planejamento. Fatores
como alimentagdo e animais de maior
potencial genético devem ser levados
em consideragdo no sistema intensivo
de producgdo de cordeiros para diminuir
o tempo de confinamento e os custos
de producao.

Para o pesquisador Sérgio Esteves, o
cruzamento pode ser uma alternativa

e

para o produtor aumentar a lucrati-
vidade pela obtencdo de animais que
combinem as melhores caracteristicas
de duas ou mais ragas. Com esse foco,
a Embrapa Pecuaria Sudeste desenvol-
ve pesquisas com cruzamento entre
ragas exoticas de melhor conformagao
e qualidade de carcacga e ragas criadas
e adaptadas ao Brasil, como por exem-
plo, a Santa Inés.

EXPERIMENTO

O estudo foi conduzido na Embrapa
Pecuaria Sudeste com cerca de 170
cordeiros machos, ndo castrados e

melhorando o desempenho dos animais e a qualidade da carne
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Ovinos: Embrapa Pecudria Sudeste desenvolve pesquisas com cruzamento entre ragas

recém desmamados das ragas puras
White Dorper, Ille de France, Santa
Inés e Texel, e do cruzamento destas
com a raga Santa Inés. Os animais
foram distribuidos em quatro trata-
mentos, em diferentes idades ao des-
mame (60 ou 90 dias) e dois pesos
finais 32 kg ou 38 kg. Apds o desma-
me, foram confinados em baias indi-
viduais. A formulacdo da dieta ofere-
cida no confinamento foi de 60% de
silagem de milho e 40% de concen-
trado.

Para o acompanhamento e determina-
gao dos pesos finais, os cordeiros fo-
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ram pesados semanalmente até atin-
girem o peso pré-estabelecido para
cada animal. O tempo de permanéncia
no confinamento (TC) foi calculado so-
mando-se os dias em que cada animal
recebeu alimentagdao no confinamento
menos 10 dias de adaptacdo as baias
e a dieta.

ANALISE ECONOMICA

Os melhores resultados do ponto de
vista econ6mico no confinamento fo-
ram com as ragas Ile de France, Whi-
te Dorper, Santa Inés e o cruzamento
meio sangue Ile x Santa Inés. “Todos
apresentaram custo a desmama bai-
x0. O custo do cordeiro a desmama €
a variavel que mais impacta o resulta-
do econdmico do confinamento”, ava-
liou Tupy. Ele ponderou que se deve
levar em conta as condigdes de clima
e manejo as quais foram submetidos
todos os grupos genéticos. “Obvia-
mente, este trabalho necessita ser re-
plicado em varios ambientes de pro-
dugdo. Mas com base neste estudo,
que durou um ano, o melhor desem-
penho economico ficou com o grupo
genético Ile de France, seguido pelo
White Dorper.

Em relagdo aos tratamentos, o traba-
Iho identificou que a melhor idade a
desmama foi de 90 dias e peso final de
38 kg (peso vivo). Para o pesquisador
Tupy, o acréscimo no custo a desmama
aos 90 dias é pequeno em relacdo ao
da desmama aos 60 dias. Além disto,
0 maior peso a desmama dilui o custo
das matrizes aos 60 e 90 dias de des-
mama.
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Estado de Sao Paulo estima colher 2,22 milhoes
de caixas de morango este ano

Produtores avidos por inovagao desenvolvem a fruta altamente nutritiva e com consumo expressivo

O morango é um alimento com baixo
valor calorico (cerca de 38 calorias
por 100 gramas), porém, muito rico
em diversos nutrientes. As vitami-
nas C, A, B5 e B6 estdo presentes de
forma significativa na fruta. Dentre
0s minerais, o calcio, potassio, ferro,
selénio e magnésio sdo os de maior
destaque na composicao. A fruta
também é rica em antioxidantes,
como antocianinas e o acido elagico,
que auxiliam no combate ao enve-
Ihecimento precoce, na prevencao
de doencgas cardiovasculares e diver-
sos tipos de cancer e na reducgdo de
inflamacoes.

A Secretaria de Agricultura e Abas-
tecimento do Estado de S&@o Paulo
apoia e promove o0 desenvolvimento
do morango, por meio de pesquisas
e acbes advindas da Agéncia Paulista
dos Agronegécios (APTA) e da Coor-
denadoria de Desenvolvimento Rural
Sustentdvel (CDRS).

Quem planta a fruta se encanta e
nao para mais. E o caso do produtor
de morango do municipio de Piedade
Leopoldo Werner. “O morango é bem
aceito pelos consumidores e, além
disso, a gente gosta da cultura, ne.
E uma planta bonita, gostosa e bem
aceita no geral”. O agricultor desen-
volve a fruta ha dez anos e acredita
ser essencial estar sempre inovan-
do para se adaptar as demandas de
mercado. Recentemente ele implan-

« Seguro Agricolai Seqliroe
» Graos: soja, milhojtrigo®:
« Frutas: Morango, C:trus...
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Morango: governo estadual promove o desenvolvimento da fruta por meio de pesquisas e agoes

tou estufas em sua propriedade e
vem realizando o cultivo, junto aos
funcionarios, em bancadas.

Segundo Leopoldo, o investimento
mexe no bolso, mas depois compen-
sa. “Dentro da estufa a fruta esta
protegida e assim eu consigo colher
0 ano inteiro, de janeiro a janeiro.
Pra mim, esse é o caminho”, afirma.
Além da protecdo das mudas contra
as chuvas e a maior possibilidade de
colheita, ele destaca a mudanga na
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forma de trabalhar na estufa, que
garante mais proximidade com a
fruta, e com isso mais conforto ao
profissional e otimizacdo de tempo
no manuseamento.

Em 2020, o Estado deve colher 2,22
milhdes de caixa de quatro quilos da
fruta (dados preliminares), sendo
qgue o Escritorio de Desenvolvimento
Rural (EDR) de Sorocaba respondeu
por 43% da producdo total de Sao
Paulo, em 2019, o que representou

uma renda de mais de R$ 47 mi-
Ihdes. Outras regides importantes
no cultivo da fruta sao Campinas e
Braganca Paulista.

MATRIZES

Dentro do Laboratério de Micropro-
pagacdo de Mudas do Departamen-
to de Sementes, Mudas e Matrizes
(DSMM), que pertence a CDRS, da
Secretaria, 30 mil matrizes de mo-
rango serdo produzidas até o final
de 2020, que dardo origem as mu-
das para o plantio da préxima safra
da fruta, em 2021. O espago tem
capacidade para produzir até 100
mil matrizes por meio da micropro-
pagacdao, um conjunto de técnicas
que permite que as plantas sejam
desenvolvidas in vitro, com exce-
lente qualidade e auséncia de virus,
fungos e bactérias. A cultura in vi-
tro permite a produgdao em massa,
em qualquer época do ano; inde-
pendente das condigbes climaticas,
atende os produtores sem interrup-
¢do e oferece ao mercado produtos
de qualidade.

Cada matriz pode dar origem a uma
média de 300 mudas, podendo che-
gar a até 500 mudas. No laboratdrio,
sao produzidas matrizes de moran-
go, mas ha possibilidade de produzir
matrizes e mudas de outras espé-
cies como banana e mandioca, todas
isentas de qualquer doenga.
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